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DR. SCHELLER COSMETICS AG
Konzern-Lagebericht fir das Geschaftsjahr 2006

KONJUNKTUR UND MARKT

Die deutsche Wirtschaft wuchs 2006 nach Angaben des Statistischen Bundesamtes so stark wie seit
dem Boomjahr 2000 nicht mehr. Das Bruttoinlandsprodukt (BIP) lag um 2,5 % Uber dem Vorjahres-
wert. Insbesondere die Bruttoanlageinvestitionen sind so stark gestiegen wie noch nie nach der Wie-
dervereinigung, aber auch die privaten Konsumausgaben legten erstmalig wieder zu. Nach wie vor
dynamisch zeigte sich im vergangenen Jahr der AuRenhandel. Die realen Exporte stiegen um 12,4 %
und Ubertrafen damit leicht die um 12,1 % gestiegenen Importe.

Die Konjunktur in der Eurozone konnte sich ebenfalls deutlich erholen. Nach Angaben der OECD lag
das Wachstum bei 2,6 %, nach 1,5 % im Vorjahr. Auch die Weltwirtschaft expandierte im Jahr 2006
mit einem Anstieg von rund 5 % erneut kraftig. Mal3geblich hierfir war die Entwicklung der schnell
wachsenden Schwellenlander wie China, Indien, Russland und Osteuropa, sowie der seit bereits drei
Jahren andauernde globale Konjunkturaufschwung. Die fir Dr. Scheller Cosmetics wichtigen Lander
Polen und Slowenien verzeichneten ein Wirtschaftswachstum von 5,1 % bzw. 8,2 %.

Fur 2007 geht die OECD von einer Abschwéchung des Wachstums aus und erwartet nur noch ein Plus
von 1,8 % in Deutschland. Auch der inlandische Konsum und die Entwicklung des Einzelhandels wird
nach Aussagen vieler Experten etwas von der Mehrwertsteuererhthung belastet sein und ist zumindest
mit deutlichen Unsicherheiten behaftet. Demgegeniber sollte eine weitere Verbesserung bei der Be-
schaftigung eine Steigerung der Kaufkraft mit sich bringen. In Osteuropa erwartet die OECD zwar
ebenfalls eine leichte Abkuhlung, dennoch sollte sich in diesen L&ndern die Uberdurchschnittliche
Entwicklung im Vergleich zur Eurozone fortsetzen.

MARKT FUR KORPERPFLEGEPRODUKTE

Das freundliche Konsumklima wirkte sich 2006 auch positiv auf den Markt fiir Kérperpflegemittel in
Deutschland aus. Laut dem Industrieverband Korperpflege- und Waschmittel e.VV. (IKW) stieg das
Marktvolumen um 2,9 % auf 11,4 Milliarden EUR. Damit konnte der positive Trend aus dem Vorjahr

fortgesetzt werden. Der jahrliche Pro-Kopf-Verbrauch erhohte sich auf knapp 139 EUR.

Grofte Teilmarkte sind weiterhin die Haarpflegemittel mit 24,9 % und die Hautpflegemittel mit
22,6 %. Ihnen folgten mit Anteilen von 10,9 % bzw. 10,5 % die Segmente Zahn- und Mundpflegemit-
tel sowie dekorative Kosmetik.
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Fir das Jahr 2007 rechnet der IKW mit einer Fortsetzung des Wachstums, wenn auch mit geringeren
Raten als in 2006. Die Erhdhung der Mehrwertsteuer wird sich voraussichtlich negativ auf den priva-
ten Konsum auswirken. Da es sich bei Korperpflegeprodukten jedoch tberwiegend um Artikel des
taglichen Bedarfs handelt, wird dies nur geringe Auswirkungen auf die Branche haben.

KONZERNSTRUKTUR

Die Dr. Scheller Cosmetics (entspricht dem Dr. Scheller Cosmetics Konzern) ist seit Jahrzehnten Ex-
perte auf dem Gebiet der Haut- und Zahnpflege sowie der Kosmetik. Wir konzentrieren uns darauf,
die Wunsche unserer Verbraucher und die Bedurfnisse des Marktes optimal zu erftillen, indem wir mit
unseren Produkten konstante Qualitdt auf hochstem Niveau zu einem vernunftigen Preis-
Leistungsverhaltnis bieten.

Mit den eigenen Marken und Handelsmarken ist die Dr. Scheller Cosmetics in verschiedenen Teil-
markten des Marktes fur Korperpflegemittel prasent. Das Unternehmen ist in drei Kompetenzbereiche
unterteilt:

— Dekorative Kosmetik, dazu zéhlen MANHATTAN und Eigenmarken ausgewahlter Kunden
— Gesichts- und Kaorperpflege mit MANHATTAN CLEARFACE, »Apotheker Scheller — Das Natur
konzept« und Eigenmarken ausgewéhlter Kunden

— Mundhygiene dazu gehdren Durodont, DentaClin und Eigenmarken ausgewahlter Kunden

Bei der regionalen Betrachtung wird nach Kernlandern bzw. -mérkten (Deutschland, Russland, Slo-
wenien, Polen, Serbien und Kroatien), in welchen Dr. Scheller Cosmetics mit Tochterfirmen oder ver-
bundenen Unternehmen tétig ist, und sonstigen Landern unterschieden. Insgesamt werden Produkte in
mehr als 40 Lander exportiert.

Fur die polnische Tochtergesellschaft wurden im Berichtsjahr 2006 verschiedene MalRnahmen zur
Stabilisierung der Ertragskraft der Unternehmung getroffen. Die Entwicklung der Gesellschaft verlief
bis Mitte des Jahres 2006 negativ und erfiillte nicht die Erwartungen. Nach Anderung bestimmter Ab-
laufprozesse verlief die weitere Entwicklung im Geschaftsjahr 2006 stabil und zeigte klare positive
Tendenzen. Dabei war insbesondere eine Verbesserung der Umsatz- und Ertragssituation zu verzeich-
nen.

Die Umsétze und das Jahresergebnis 2006 unserer Tochtergesellschaft in Slowenien (50 %-
Beteiligung) entwickelten sich im Berichtsjahr zufrieden stellend.

UMSATZENTWICKLUNG

Das Geschaftsjahr 2006 des Dr. Scheller Cosmetics Konzerns war von sehr unterschiedlichen Ent-

wicklungen geprégt. Wahrend im Inland steigende Umsétze verbucht werden konnten, war die Ent-
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wicklung im Ausland unzureichend. Insgesamt gingen die Umsdtze um 0,8 % auf 74,6 Mio. EUR

zuriick.

Der in den Kernldndern generierte Umsatz sank um 9,4 % auf 55,0 Mio. EUR. Diese Regionen sind
auch weiterhin die Hauptumsatztrdger im Konzern, allerdings hat sich ihr Anteil von 80,8 % auf
73,8 % reduziert. Wichtigster Einzelmarkt ist Deutschland. Hier konnten die Erl6se trotz des anhalten-
den Preisdrucks gesteigert werden. Grund hierfir waren sowohl Mengen- als auch Preiseffekte. Diese
positive Entwicklung konnte jedoch nicht die Auftragsverschiebungen und den Abbau von Lagerbe-

stdnden in Russland sowie ruicklaufige Bestellungen in Polen kompensieren.

Wichtigster Einzelmarkt auRerhalb Deutschlands war im Vorjahr Russland. Die hohen Lagerbestéande
bei unseren Kunden fiihrten zu einem deutlichen Umsatzeinbruch. Im Jahr 2006 wurden Erldse in
H6he von insgesamt 3,8 Mio. EUR erwirtschaftet (Vorjahr: 7,2 Mio. EUR). Dies bedeutet einen Riick-
gang von 47,2 %.

Stark gestiegen ist dagegen der Umsatzanteil der sonstigen Lander.

Die Bedeutung der sonstigen L&nder soll auch weiterhin zunehmen. Insbesondere in den Ubrigen ost-
europdischen Landern werden Wachstumspotenziale gesehen. Aber auch in den Kernlandern sollte
nach Abbau der Lagerbestdnde und einem Ausbau des Vertriebs, gerade im wichtigen russischen
Markt, wieder die positive Entwicklung der vergangenen Jahre fortgesetzt werden kénnen.

Umsatzentwicklung

2006 2005
in Mio. EUR in Mio. EUR
Kernlander 55,0 60,7
Sonstige 19,6 145

Gesamt 74,6 75,2
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SEGMENTBERICHT

DEKORATIVE KOSMETIK

Im Geschéftsjahr 2006 konnte der Bereich dekorative Kosmetik die positive Entwicklung der vergan-
genen Jahre nicht fortsetzen. Grund hierflir war unter anderem der hohe Lagerbestand insbesondere in
unserem Kernland Russland, der im Laufe des Jahres abgebaut wurde. Mit einem Anteil von 64,1 %
ist das Segment mit der Kernmarke MANHATTAN zwar weiterhin das umsatzstarkste im Dr. Scheller
Cosmetics Konzern, allerdings musste ein Erlésriickgang von 1,8 % auf 47,8 Mio. EUR verbucht wer-
den. Mit einem Bekanntheitsgrad von 70 % innerhalb der Zielgruppe verfugt die Marke MANHAT-
TAN Uber exzellente Wachstumschancen. Um diese auch zu nutzen, wird kontinuierlich in die Marke
investiert. Die Markteinflihrung der neuen Mascara-Linie ,Vulcano* war sehr erfolgreich. Zudem
wurde im vergangenen Jahr auch der Auftritt im Handel komplett (berarbeitet und aktualisiert. So
wird das aktuelle Sortiment vom Lippenstift bis zum Nagellack in dem neuen Thekendesign
»BLACKLINE* hochwertig und modern prasentiert.

GESICHTS- UND KORPERPFLEGE

Bei der Gesichts- und Korperpflege ist die Dr. Scheller Cosmetics vornehmlich mit den Marken
MANHATTAN CLEARFACE und >>Apotheker Scheller — Das Naturkonzept<< présent.
MANHATTAN CLEARFACE steht fir die Pflege der jungen Zielgruppe mit Problemhaut. Diese
Sub-Linie von MANHATTAN ist eine sympathische Marke mit trendigen Produkten zu einem guten
Preis-Leistungs-Verhaltnis. Als eine der bedeutenden Marke fiir Naturkosmetik in Deutschland steht
>>Apotheker Scheller — Das Naturkonzept<< fiir hdchste Anspriiche an Rohstoffe und natirliche In-
haltsstoffe.

Der Bereich Gesichts- und Korperpflege entwickelte sich ebenfalls nicht wie geplant. So sanken die
Umsétze um 7,2 % auf 8,5 Mio. EUR. Neben den beschriebenen Einmaleffekten aus dem Lagerabbau
machte sich hier der Relaunch der Marke >>Apotheker Scheller — Das Naturkonzept<< sowohl in den
Umsatzerldsen als auch im Deckungsbeitrag negativ bemerkbar und belastete das Ergebnis des kleins-

ten Segments des Konzerns.

MUNDHYGIENE

Unter den Namen DentaClin und Durodont sowie Handelsmarken bietet Dr. Scheller Cosmetics Pro-
dukte zur Mundhygiene an. Nachdem dieses Segment im vergangenen Jahr von einem massiven
Preisdruck gekennzeichnet war, konnten die Umsétze im Jahr 2006 wieder gesteigert werden. So

konnte mit 18,3 Mio. EUR 5,5 % mehr umgesetzt werden als noch ein Jahr zuvor. Aufgrund der guten
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Entwicklung stieg der Umsatzanteil von 23,1 % auf 24,6 %. Mal3geblich waren hier die kontinuierli-

che Sortimentsoptimierung sowie das zusétzliche Angebot von saisonalen Geschmackssorten.

Genaueres Uber die Entwicklung der einzelnen Segmente kann dem Anhang entnommen werden.

OPERATIVE ENTWICKLUNG

Die operative Entwicklung war im vergangenen Jahr positiv. Aufgrund von Einmaleffekten ist aller-
dings ein erhebliches negatives Ergebnis entstanden. Die Umsatzkosten erhéhten sich um 0,1 % auf
44,7 Mio. EUR.

Im Berichtsjahr wurde der negativen Entwicklung der Eigenmarken im Bereich Mundhygiene Rech-
nung getragen und eine auBerplanméRige Abschreibung auf ein Markenrecht vorgenommen; im Vor-
ratsvermogen wurden im Wesentlichen Abschlage auf Handelsmarken aufgrund von Uberbestanden
vorgenommen. Ferner wurde bei den Forderungen aus Lieferungen und Leistungen eine zusétzliche
Wertberichtigung gebildet. Zugleich ist bei unserer polnischen Tochtergesellschaft ein erheblicher
Verlust in Hohe von rd. 350 TEUR entstanden.

Zur Effizienzsteigerung und Erhéhung der Wettbewerbsfahigkeit wurde im November 2006 beschlos-
sen, den wesentlichen Teil der Produktion des Bereichs Gesichts- und Korperpflege zum
1. Januar 2007 auszulagern bzw. zu schlieBen. Im Zuge dieser Restrukturierungen sind im Geschéfts-
jahr 2006 erhebliche Einmalaufwendungen entstanden, die das Ergebnis des Konzerns in Hohe von
2,5 Mio. EUR belastet haben. Nach Abschluss der Maltnahmen sollte sich dies dann auch auf allen

Ertragsebenen der Dr. Scheller Cosmetics AG positiv bemerkbar machen.

Die Personalkosten erhdhten sich um 9,3 % auf 17,2 Mio. EUR. Grund hierfir sind im Wesentlichen

Einmaleffekte.

Bei den Kosten flr Marketing und Vertrieb machten sich Malinahmen zur Effizienzsteigerung positiv

bemerkbar und ermdglichten eine Reduzierung um 2,5 % auf 22,0 Mio. EUR.

VERMOGENS- UND FINANZLAGE

Im vergangenen Geschéftsjahr hat sich das Gesamtvermégen der Dr. Scheller Cosmetics um rund
1,3 Mio. EUR auf 52,9 Mio. EUR erhoht. Diese Steigerung ergibt sich im Wesentlichen aus einem
Anstieg der Sachanlagen. Dieser Anstieg um 1,0 Mio. EUR ist im Wesentlichen auf den Kauf neuer
Shoptheken zurtickzufiihren. Wahrend die Vorrate um rund 0,3 Mio. EUR reduziert wurden, stiegen
die Steuerforderungen um rund 0,4 Mio. EUR. Das langfristige Vermégen erhohte sich um rund

1,5 Mio. EUR auf 30,6 Mio. EUR. Die kurzfristigen Vermdgenswerte reduzierten sich um rund
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0,2 Mio. EUR auf 22,3 Mio. EUR. Der Anteil des Anlagevermdgens am Gesamtvermdgen betragt
zum 31. Dezember 2006 rund 55,3 %.

Bilanzstruktur 2006 in Mio. EUR

Langfristige Vermogenswerte: 30,6 Eigenkapital: 13,4
Kurzfristige Vermogenswerte: 22,3 Schulden: 39,5

Die Eigenkapitalquote verringerte sich von 29,1 % im Vorjahr auf rund 25,4 %. Dies ist auf den Jah-
resfehlbetrag zuriickzufiihren. Damit verfiigt Dr. Scheller Cosmetics weiterhin tber eine solide Eigen-
kapitalquote.

Die langfristigen Schulden wurden im Geschéftsjahr 2006 um rund 15,9 % auf 11,1 Mio. EUR redu-
ziert. Grund hierfir ist die Saldierung einer in 2006 abgeschlossenen Riickdeckungsversicherung mit
der Pensionsruckstellung. Deutlich erhoht haben sich die kurzfristigen Schulden und zwar um rund
5,0 Mio. EUR. Dies ist hauptsachlich auf die Aufnahme von kurzfristigen Bankschulden bzw. Inan-
spruchnahme von Kontokorrentkrediten zuriickzufuhren. Zudem erhéhten sich die Rickstellungen

aufgrund der Restrukturierungsverpflichtungen.

Der Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit reduzierte sich von 11,7 Mio. EUR auf 1,5 Mio. EUR.
Die liquiden Mittel erhéhten sich im abgelaufenen Geschaftsjahr geringfligig von 0,7 Mio. EUR auf
0,9 Mio. EUR.

Der Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit hat sich auf 0,1 Mio. EUR (Vorjahr: -3,6 Mio. EUR)
erhoht.

Die Liquiditatsausstattung ist an dem Grundsatz des effizienten Cash-Management ausgerichtet. Im
Geschaftsjahr 2006 wurden die Kreditlinien aufgrund des erhéhten Kapitalbedarfs in h6herem Mal3e in
Anspruch genommen.

INVESTITIONEN

Im Jahr 2006 wurden bei den Shoptheken Ersatzinvestitionen vorgenommen. Unter der Bezeichnung
Blackline wird das Sortiment der Marke MANHATTAN noch hochwertiger préasentiert und tragt da-
mit zur Starkung der Marke bei. Insgesamt wurden rund 6,2 Mio. EUR in Sachanlagen und immate-

rielle Vermdgenswerte investiert.
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ERTRAGSLAGE

Neben dem Umsatzriickgang machten sich auch Einmaleffekte in der Ertragsentwicklung bemerkbar.
Hierbei handelt es sich um die Restrukturierungsaufwendungen, um vorgenommene Wertberichtigun-
gen auf Vorréte und Forderungen sowie um den entstandenen Verlust der polnischen Tochtergesell-
schaft. Das Ergebnis vor Steuern lag 2006 bei -2,0 Mio. EUR nach 1,5 Mio. EUR im Vorjahr. Berei-
nigt um die Restrukturierungsaufwendungen wiirde das operative Ergebnis 2006 bei 1,7 Mio. EUR
liegen. Insgesamt entstand im Jahr 2006 ein negatives Jahresergebnis von 1,6 Mio. EUR. Dies ent-
spricht einem Ergebnis je Aktie von -0,25 EUR (Vorjahr: 0,11 EUR).

Die Eigenkapitalrentabilitat verminderte sich von 4,8 % im Jahr 2006 auf -10,5 % im Berichtsjahr.
Auch bei der Umsatzrentabilitét ist aufgrund des Jahresfehlbetrages ein Rickgang auf -2,1 % (Vor-
jahr 0,9 %) zu verzeichnen.

VERGUTUNGSSTRUKTUR

Die Gesamtstruktur der Vorstandsvergiitung wird vom Aufsichtsrat festgelegt. Die Gesamtvergitung
des Vorstands ist leistungsorientiert und setzt sich aus zwei Komponenten zusammen: einer erfolgs-
unabhéngigen Vergutung (Gehalt) und einer erfolgsbezogenen Vergitung (Tantieme). Eine langfrist-
ige Anreizwirkung (Aktienoptionen) ist nicht vereinbart.

Fur die beiden Komponenten der Vorstandsvergiitung gelten die folgenden Kriterien:

e Die erfolgsunabhéngige Vergitung wird monatlich als Gehalt ausgezahlt.

o Die Hohe der Tantieme fur das Geschaftsjahr 2006 ist vom Erreichen des geplanten Ergebnis-
ses vor Zinsen, Steuern und Abschreibungen (EBITDA) abhéngig.
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MITARBEITER

Dr. Scheller Cosmetics beschéftigte im Jahr 2006 einschlieflich der 17 Auszubildenden 421 Mitarbei-
ter (Jahresdurchschnitt). Damit hat sich die Zahl der Mitarbeiter im Vergleich zum Vorjahr (401 Mit-
arbeiter) erhoht.

Die Fluktuation lag im Jahr 2006 im Angestelltenbereich bei 5 % und im gewerblichen Bereich bei
2,3 %.

Die Betriebszugehorigkeit lag bei der Dr. Scheller Cosmetics AG im Angestelltenbereich und gewerb-
lichen Bereich 2006 im Durchschnitt bei 11 Jahren. Das Durchschnittsalter der Angestellten lag 2006
bei 39 Jahren, im gewerblichen Bereich lag das Durchschnittsalter bei 44 Jahren. Die Vergltungs-
strukturen richten sich nach dem Tarifvertrag mit der 1G Bergbau, Chemie und Energie.

Im Jahr 2006 wurden die Fuhrungskrafte im Bereich Mitarbeiterfiihrung geschult. Neben dieser Grup-
penschulung fanden diverse Einzelschulungen in den folgenden Bereichen statt: Business Englisch,
Franzosisch, Sicherheitsbeauftragte, Ersthelferausbildung und Staplerfihrerschein.

Die wirtschaftliche Situation des Unternehmens im Jahr 2006 hat eine Restrukturierung der Dr. Schel-
ler Cosmetics AG erforderlich gemacht. Der Vorstand hat daher am 3. November 2006 beschlossen,
den wesentlichen Teil der Produktion des Bereichs Gesicht- und Kdérperpflege beginnend mit dem
1. Januar 2007 auszulagern. Flr die betroffenen 23 Mitarbeiter am Standort Eislingen wurde gemein-
sam mit dem Betriebsrat ein Sozialplan vereinbart. Neben der Sozialplanabfindung stellt die Gesell-
schaft auf Initiative des Betriebsrates einen Sonderfonds zur Abfederung von sozialen Hartefallen zur
Verfugung. Sowohl der Vorstand als auch der Betriebsrat sehen in dem Ergebnis dieser Verhandlun-
gen einen positiven Beitrag zur kiinftigen Entwicklung der Gesellschaft. Ziel ist es, die Ertragssituati-
on des Unternehmens zu verbessern und so die Existenz des Unternehmens nachhaltig und langfristig
zu sichern.

Der Vorstand der Dr. Scheller Cosmetics AG bedankt sich bei allen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern
flr den hohen persénlichen Einsatz und ihre Zugestandnisse im Jahr 2006. Ohne die beschlossenen
MaRnahmen sind die grolRen Herausforderungen nicht zu bewéltigen.

ZUSAMMENFASSENDE AUSSAGE UBER VERMOGENS-, FINANZ- UND ERTRAGSLA-
GE

Zusammengefasst zeigt die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage, dass sich der Dr. Scheller Cosme-
tics Konzern im Zeitpunkt der Erstellung des Lageberichts in einer stabilen wirtschaftlichen Verfas-
sung befindet.
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FORSCHUNG UND ENTWICKLUNG

Die Forschung und Entwicklung werden nur bei der Dr. Scheller Cosmetics AG in Eislingen durchge-
fuhrt. Die Ausgaben fur Forschung und Entwicklung blieben im Berichtsjahr mit 0,8 Mio. EUR kon-
stant. Sie umfassen im Wesentlichen die Kosten der Forschung sowie der Produkt- und Verfahrens-

entwicklung inklusive der Aufwendungen fur Fremdleistungen.

Um innovative Produkte zu entwickeln, konzentrierten wir uns auf den Bereich der Naturkosmetik.
Der Bereich der Naturkosmetik gehort zu den Bereichen der Kosmetik, die das groRte Wachstum ha-
ben. Zertifizierungen setzen hier Mal3stdbe. Um unsere Position in diesem Bereich zu starken, haben
wir die Entwicklung einer Kosmetikserie (Deko und Pflege) mit Zertifizierung vorangetrieben.

Im Bereich der funktionellen Kosmetik (mit Wirkstoffen) haben wir eine Serie mit pflanzlichen Ex-
trakten entwickelt, die fiir drei Altersgruppen malgeschneiderte Produkte anbietet. Die Basis hierfiir
bildete eine Grundlage, die fiir sensible Haut entwickelt wurde und emulgatorfrei ist. Der Aufbau der
Cremegrundlage ist vergleichbar mit dem Aufbau von Teilen der menschlichen Haut und deshalb auch
flir sensible Haut geeignet.

Im Bereich der dekorativen Kosmetik haben wir in den bestehenden Kompetenzfeldern konsequent
neue Produkte zur Marktreife gefiihrt z. B. die ,,Mascara Volcano" oder den Lipgloss "Longlasting
Gloss Glide".

BESCHAFFUNG UND PRODUKTION

Im Bereich Beschaffung konnten die KostenoptimierungsmaBnahmen wie geplant umgesetzt werden.
Der Anteil der aus Asien bezogenen Waren konnte leicht gesteigert werden. Hierzu ist jedoch auch
eine entsprechende Preisanpassung auf niedrigem Niveau zu beobachten. Weiter ist mit einer Verlan-
gerung der Lieferzeiten zu rechnen, welche auf die Knappheit am Rohstoffmarkt zurtickzufiihren ist.
Insgesamt gehen wir auch im Jahr 2007 von einer unveranderten Lage auf den Beschaffungsmarkten
aus.

In der Produktion wurde das Jahr 2006 geprégt vom strukturellen Wandel. Durch die SchlieRung der
Herstell- und Abflllabteilung fur den Bereich Skin Care wurden entsprechende organisatorische Mal3-
nahmen getroffen, um auf diese Verdnderung zu reagieren. Mit der Investition in eine neue Tubenfull-
anlage konnte die Produktionssicherheit und Produktivitéat gesteigert werden. Auch im Jahr 2007 sol-
len Investitionen in Produktionssicherheit und Produktivitit getétigt werden. Insgesamt zeichnet sich
in den ersten Monaten des Jahres 2007 eine Steigerung beziliglich Produktivitat und Ausbringungs-
menge ab.
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AKTIE

Das Jahr 2006 war aus Borsensicht ein sehr positives Jahr. So stieg der DAX von rund 5.500 auf rund
6.600 Punkte. Aus Sicht der Community hat der DAX weiterhin Potenzial.

Die Kursentwicklung der Dr. Scheller Cosmetics AG-Aktie war insbesondere durch die sukzessive
Ubernahme von Aktienpaketen durch OJSC Concern , KALINA®, Ekaterinburg, Russische Foderati-
on, gepragt. Zum Bilanzstichtag hélt der OJSC Concern ,,KALINA* Uber ihre 100 %ige Tochterge-
sellschaft, Kalina International S.A., Lausanne, Schweiz, 80,54 % der Stimmrechte an der Dr. Scheller
Cosmetics AG.

Die restlichen 19,46 % befinden sich im Streubesitz.

Wihrend der Kurs zu Jahresbeginn 5,71 EUR betrug, lag der Jahresabschlusskurs am 29. Dezem-
ber 2006 bei 6,15 EUR pro Aktie. Ihren Hochstkurs erreichte die Aktie am 12. Mai 2006 mit einem
Kurs von 7,59 pro Aktie.

Die Dr. Scheller Cosmetics AG-Aktie ist Mitglied im PrimeAll Share Index sowie im Prime Consu-
mer Index und Prime Personal Products Index. Der Prime Standard umfasst Unternehmen, die sich
gegeniber internationalen Investoren positionieren und hohe Transparenzanforderungen erfillen. Au-

Rerdem gehort die Aktie zum German Entrepreneurial Index und zum Index CDAX.

AKTIENSTAMMDATEN

WKN 720130

ISIN DE0007201303

Borsenplatze Xetra, Frankfurt, Stuttgart, Miinchen, Dusseldorf, Berlin, Bremen
Grundkapital 6,5 Mio. Stiick

Zugelassene Aktien 6,5 Mio. Stiick

Ausstehende Aktien 6,44 Mio. Stiick

Eigene Anteile 60.000 Stick

NACHTRAGSBERICHT

Nach dem Bilanzstichtag haben sich bei Dr. Scheller Cosmetics keine operativen oder strukturellen
Veranderungen und Geschéftsvorfalle ereignet, die wesentlichen Einfluss auf die Vermdgens-, Finanz-
und Ertragslage hétten und tber die hier zu berichten wéren und die die Aussagen im Jahresabschluss
2006 verandern wiirden.
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OFFENLEGUNG VON MOGLICHEN UBERNAHMEHEMMNISSEN GEMAR
§ 315 ABS. 4 HGB

Der OJSC Concern ,,KALINA* hélt mittelbar eine Mehrheitsbeteiligung an der Dr. Scheller Cosme-
tics AG. Der OJSC Concern ,,KALINA* hat der Dr. Scheller Cosmetics AG mitgeteilt, dass sein An-
teil am Unternehmen — der tber seine hundertprozentige Tochtergesellschaft Kalina International S.A.,
Lausanne, Schweiz, gehalten wird - am 17. Oktober 2006 bei 80,54 % lag. Informationsquelle fir die
Beteiligungen ist jeweils die letzte Stimmrechtsmeldung nach dem Wertpapierhandelsgesetz. Die Ge-
sellschaft weist darauf hin, dass ihr Anderungen der Stimmrechtsanteile, durch die keine Melde-
schwellen berthrt werden, nicht mitgeteilt werden missen.

ZUSAMMENSETZUNG DES GEZEICHNETEN KAPITALS

Das Grundkapital der Dr. Scheller Cosmetics AG liegt zum 31.Dezember 2006 unveréndert bei 6,5
Mio. EUR, eingeteilt in 6,5 Mio. Stiickaktien. Verschiedene Aktiengattungen bestehen nicht.

UBERTRAGUNGSBESCHRANKUNG/STIMMRECHTSBESCHRANKUNGEN

Jede der 6.440.000 Stiickaktien der Dr. Scheller Cosmetics AG garantiert auf der Hauptversammlung
eine Stimme.

Beschrankungen hinsichtlich der Stimmrechte oder der Ubertragung von Aktien sieht die Satzung
nicht vor. Entsprechende Vereinbarungen zwischen Gesellschaftern sind dem Vorstand nicht bekannt.

BETEILIGUNGEN DES DR. SCHELLER COSMETICS KONZERNS

Die Beteiligungen des Dr. Scheller Cosmetics Konzerns sind dem Anhang zu entnehmen.

SONDERRECHTE

Aktien mit Sonderrechten, die Kontrollbefugnisse verleihen, bestehen nicht.

STIMMRECHTSKONTROLLE

Es bestehen keine Stimmrechtskontrollen fir Arbeitnehmer, die am Kapital beteiligt sind und ihre
Kontrollrechte nicht unmittelbar ausiiben.
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ERMACHTIGUNG ZUM RUCKKAUF EIGENER AKTIEN

Die Hauptversammlung hat am 22. Juni 2006 folgenden Beschluss gefasst:

,»0) Die Gesellschaft wird bis zum 21. Dezember 2007 erméchtigt, eigene Aktien bis zu insgesamt 10
v. H. des derzeitigen Grundkapitals zu erwerben. Der Erwerb zum Zwecke des Handels in eigenen
Aktien ist ausgeschlossen. Der Erwerb darf nur tber die Borse erfolgen. Der von der Gesellschaft ge-
zahlte Gegenwert je Aktie (ohne Erwerbsnebenkosten) darf den Mittelwert der Schlusskurse fir Akti-
en der Gesellschaft im XETRA-Handel an der Frankfurter Wertpapierborse (oder einem vergleichba-
ren Nachfolgesystem) wahrend der letzten funf Handelstage vor dem Erwerb der Aktien um nicht
mehr als 5 % Uberschreiten und nicht mehr als 5 % unterschreiten. Von der Erméchtigung kann ganz
oder teilweise, einmal oder mehrmals Gebrauch gemacht werden.

¢) Der Vorstand wird erméchtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats Aktien der Gesellschaft, die auf
Grund der Ermé&chtigung nach vorstehend lit. b) erworben werden, neben der VerduRRerung tber die
Borse

aa) Dritten beim Erwerb von Unternehmen, Unternehmensteilen, Beteiligungen an Unter-
nehmen oder im Rahmen von Unternehmenszusammenschlissen anzubieten. Der Preis, zu
dem Aktien der Gesellschaft an Dritte abgegeben werden, darf den Mittelwert der Schlusskur-
se fur Aktien der Gesellschaft im XETRA-Handel an der Frankfurter Wertpapierborse (oder
einem vergleichbaren Nachfolgesystem) wéhrend der letzten fiinf Handelstage vor dem Wirk-
samwerden der vertraglichen Abrede mit dem Dritten um nicht mehr als 5 % unterschreiten
(ohne Erwerbsnebenkosten). Das Bezugsrecht der Aktionare auf die eigenen Aktien ist inso-
weit ausgeschlossen;

bb) einzuziehen, ohne dass die Einziehung der Aktien oder ihre Durchfiihrung eines weiteren
Hauptversammlungsbeschlusses bedarf.

d) Von der Ermdchtigung unter lit. c) aa) und bb) kann einmal oder mehrmals, ganz oder teilweise,
einzeln oder gemeinsam Gebrauch gemacht werden. Der Vorstand wird die Hauptversammlung tber
die Griinde und den Zweck des Erwerbs eigener Aktien, Gber die Zahl der erworbenen Aktien und den
auf sie entfallenden Betrag des Grundkapitals sowie tiber den Gegenwert der Aktien jeweils unterrich-
ten.*
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GENEHMIGTE KAPITALMASSNAHMEN
8 4 Abs. 5 der Satzung enthalt folgende Regelung zum genehmigten Kapital:

,Der Vorstand ist ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats das Grundkapital bis zum
7. Juni 2009 durch Ausgabe neuer Stlickaktien gegen Bar- oder Sacheinlagen einmal oder mehrmals,
insgesamt jedoch um hdchstens EUR 2.600.000,-- (i. W. EUR zweimillionensechshunderttausend) zu
erhohen. Das Bezugsrecht der Aktionére kann teilweise ausgeschlossen werden. Der Vorstand ist er-
méchtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats den weiteren Inhalt der Aktienrechte und die Bedingun-
gen der Aktienausgabe festzulegen (Genehmigtes Kapital 2004)."

VORSTANDSBEFUGNISSE

Abgesehen von den oben genannten Erméchtigungen zum Erwerb eigener Aktien und zum genehmig-
ten Kapital hat der Vorstand die gesetzlichen Befugnisse.

VORSTANDSBESETZUNG / SATZUNGSANDERUNGEN

Gemadl § 6 der Satzung bestimmt der Aufsichtsrat die Anzahl sowie die Bestellung der ordentlichen
Vorstandsmitglieder und der stellvertretenden Vorstandsmitglieder. AuBerdem entscheidet der Auf-
sichtsrat Uber die Ernennung eines Vorstandsvorsitzenden oder eines Vorstandssprechers. Das ent-
spricht den gesetzlichen Regelungen in § 84 AktG, auf die im Ubrigen verwiesen wird.

In Abweichung von 8 179 Abs. 2 AktG bestimmt § 19 Abs. 2 der Satzung, dass fur alle Beschlussfas-
sungen der Hauptversammlung (einschliellich Satzungsédnderungen) die einfache Mehrheit der abge-
gebenen Stimmen bzw. des bei der Beschlussfassung vertretenen Grundkapitals geniigt, sofern nicht
gesetzlich eine grolkere Mehrheit zwingend vorgeschrieben ist. Welche Satzungsanderungen zwingend
einer hoheren Mehrheit bedirfen, ergibt sich aus dem Aktiengesetz. Im Ubrigen wird auf die §§ 179
bis 181 AktG verwiesen.

VEREINBARUNGEN ZUM CHANGE OF CONTROL

Es bestehen keine wesentlichen Vereinbarungen der Gesellschaft, die unter der Bedingung eines Kon-
trollwechsels infolge eines Ubernahmeangebots stehen.

ENTSCHADIGUNGSVEREINBARUNGEN

Mit Mitgliedern des Vorstands und mit Arbeitnehmern bestehen keine Vereinbarungen hinsichtlich
geldwerter Entschadigungen bei einem Kontrollwechsel oder einer Ubernahme der Gesellschaft.
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RISIKOBERICHT

Als international tatiger Konzern sieht sich Dr. Scheller Cosmetics mit einer Reihe von Risiken kon-
frontiert. Diesen Risiken begegnet das Unternehmen mit einem in alle Geschaftsprozesse integrierten
Risikomanagementsystem. Darlber hinaus handelt die Unternehmensleitung nach dem Grundsatz,
Risiken dann einzugehen, wenn diese im Rahmen der Wertschdopfung unvermeidlich sind und die da-
mit verbundenen Chancen Uberwiegen.

Das Risikomanagement der Dr. Scheller Cosmetics AG ist in die Planungs-, Controlling- und Bericht-
erstattungsprozesse implementiert. Ziel ist hierbei, die moglichen Risiken, aber auch die sich bieten-
den Chancen friihzeitig zu erkennen und dadurch Handlungsspielrdume zu schaffen. Durch die regel-
méRige, systematische Auflistung und Analyse der Risiken sowie den kontinuierlichen Abgleich mit
der Unternehmensstrategie soll gewdhrleistet werden, dass bei unternehmerischen Entscheidungen
Chancen und Risiken in einem ausgewogenen Verhaltnis zueinander stehen. Es entspricht den gesetz-
lichen Anforderungen, Risiken vorausschaubar zu machen und wird weiterentwickelt. Risiken, die fir
sich alleine oder in ihrer Gesamtheit bestandsgefédhrdend sein konnen, sind aktuell fur Gegenwart und
Zukunft nicht zu erkennen.

MARKTRISIKO

Dr. Scheller Cosmetics ist in Markten mit intensivem Wettbewerb und internationalen Teilnehmern
tatig. Der Markt zeichnet sich durch saisonale Trends, standige Innovationsschiibe und wechselndes
Konsumentenverhalten aus. Daraus ergibt sich das Risiko, die Marktentwicklungen nicht friihzeitig
genug vorherzusehen. Dem stehen die Chancen gegenuber, schneller und besser auf die Winsche der
Kunden zu reagieren als die Wettbewerber. Daher ist die Strategie klar definiert: Mit konsequenter
Markenfiihrung und laufenden Innovationen, die vom Markt angenommene Position als Anbieter von
Produkten mit einem beispiellosen Preis-Leistungs-Verhéltnis zu starken und auszubauen. Dem Risiko
erfolglose Produkte einzufiihren begegnet der Konzern mit intensiver Markt- und Wettbewerbsanaly-
se.

FINANZWIRTSCHAFTLICHES RISIKO

Der Dr. Scheller Cosmetics Konzern setzt sich im Rahmen seines Finanzmanagements mit Liquidi-
tats-, Marktpreis- und Ausfallrisiken auseinander. Durch ein umfangreiches Cash-Management-
System, eine langfristig angelegte Zusammenarbeit mit den Fremdkapitalgebern sowie eine langfristi-
ge Liquiditatsplanung wird solchen Risiken gezielt gegengesteuert. Zum 31. Dezember 2006 beliefen
sich die liquiden Mittel auf 0,9 Mio. EUR. Weiterer finanzieller Spielraum wird durch Kreditlinien bei

namhaften Banken gesichert.
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Im Dr. Scheller Cosmetics Konzern werden derivative Finanzinstrumente zur Steuerung von gegen-
wartigen und zukinftigen Zinsrisiken eingesetzt. Die Instrumente dienen der Sicherung der unterneh-
mensnotwendigen Finanztransaktionen; zusatzliche Risiken entstehen dem Konzern deshalb nicht. Die
Transaktionen werden ausschlie3lich in marktgangigen Instrumenten (Swaps) durchgefihrt.

BESCHAFFUNGSRISIKO

Als produzierendes Unternehmen bestehen fur Dr. Scheller Cosmetics bei Rohstoffen sowie Vor- und
Zwischenprodukten Beschaffungsrisiken hinsichtlich Preis, Qualitat, Liefertreue und Verfligbarkeit.
Dem begegnet das Unternehmen mit gewissenhafter Beobachtung der entsprechenden Markte. Ein
etabliertes Netzwerk und langjahrige Erfahrungen ermdglichen eine sorgféaltige Auswahl der Lieferan-
ten. Mit langfristigen Rahmenvertragen sollen Produktionsverzégerungen vermieden werden.

IT-RISIKEN

Mdgliche Risiken im IT-Bereich begegnet das Unternehmen mit moderner Hard- und Software, die
kontinuierlich auf den aktuellen Stand gebracht wird. Um Daten vor Zugriff Dritter und Verlust zu
schitzen, verfiigt Dr. Scheller Cosmetics tber Backup-Systeme, Viren- und Zugangsschutz sowie
geeignete Verschlusselungssysteme.

UMWELTRISIKEN

Bisher wurden keine Umweltrisiken von Bedeutung identifiziert. Der riicksichtsvolle Umgang mit
Natur und Umwelt ist fir den Dr. Scheller Cosmetics Konzern ein wichtiges Thema. Dem soll mit
einem sparsamen Energieverbrauch sowie der optimalen Verwertung der Roh- und Reststoffe Rech-
nung getragen werden. Dr. Scheller Cosmetics wird auch weiterhin alles tun, um Umweltrisiken zu
vermeiden.

GESAMTRISIKO

Aus heutiger Sicht sind fir Gegenwart und Zukunft keine Risiken, die alleine oder in ihrer Gesamtheit
den Fortbestand des Konzerns gefédhrden kdnnten, erkennbar. Auch in Zukunft werden alle zur Verfii-
gung stehenden Mdglichkeiten genutzt, Risiken friihzeitig zu identifizieren und soweit wie moglich zu
minimieren. Risiken werden grundsétzlich nur dann eingegangen, wenn die damit verbundenen Chan-
cen einen deutlichen Mehrwert erwarten lassen.
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PROGNOSEBERICHT

Die fihrenden Wirtschaftsforschungsinstitute rechnen fir 2007 mit weiterem Wirtschaftswachstum in
Deutschland. Nach dem kréftigen Anstieg im Jahr 2006 gehen sie jedoch von einem etwas verhaltenen
Wachstum aus. Auch im Euroraum sollte sich die freundliche Entwicklung weiter fortsetzen. Im Kor-
perpflegemittel-Markt sind allenfalls leichte Zuwéchse zu erwarten.

Aufgrund der vorliegenden Markt- und Wettbewerbsanalysen sehen wir die Entwicklung von
Dr. Scheller Cosmetics wie folgt:

Dr. Scheller Cosmetics rechnet im Jahr 2007 mit einem weiterhin schwierigen Umfeld, das durch in-
tensiven Wettbewerb und Preisdruck gekennzeichnet sein wird. Dennoch strebt das Unternehmen eine
Umsatz- und Ertragssteigerung in allen drei Kompetenzfeldern (dekorative Kosmetik, Gesichts- und
Korperpflege sowie Zahn- und Mundhygiene) an. Insbesondere im Auslandsgeschaft sind weitere
Erldssteigerungen zu erwarten. So verfiigen sowohl die bestehenden als auch neuen Mérkte Gber er-
hebliche Potenziale. Dies sollte sich auch positiv auf unsere EBIT-Rendite auswirken. Um diese Chan-
cen zu nutzen, verfiigen wir mit dem OJSC Concern ,,KALINA* {iber einen Partner und Mehrheitsak-
tionér, der nicht nur seine Produktionsressourcen einbringt, sondern auch Uber die notigen Vertriebs-
strukturen verfugt. Auf der Ertragsseite wird sich die im Jahr 2006 eingeleitete Restrukturierung posi-
tiv bemerkbar machen. Die Kosten fiir die MalBnahmen wurden Uberwiegend in 2006 verbucht und
werden daher das Ergebnis im kommenden Jahr kaum belasten, so dass die Effizienzsteigerung voll
zum Tragen kommen wird. Selbstverstidndlich wird weiterhin in die Starkung der Marken investiert.
Denn auch in Zukunft bleibt der Mehrwert einer Marke ein entscheidendes Kaufargument.

ZUSAMMENFASSENDE AUSSAGE ZUM PROGNOSEBERICHT

Unter der VVoraussetzung des Eintritts der dargestellten Rahmenbedingungen geht die Geschaftsleitung
des Dr. Scheller Cosmetics Konzerns von einer positiven Umsatz- und Ergebnisentwicklung in den
Geschaftsjahren 2007 und 2008 aus. Wir erwarten in allen Segmenten ein Wachstum. Dabei sollte sich
die EBIT-Rendite erh6hen. Dennoch kdnnen politische und wirtschaftliche Unwégbarkeiten, auf die
die Dr. Scheller Cosmetics Gruppe keinen Einfluss nehmen kann, die Prognosen und ihre Planungsge-
nauigkeit beeintrachtigen.
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BEZIEHUNGEN ZU VERBUNDENEN UNTERNEHMEN

Die Dr. Scheller Cosmetics AG ist ein mittelbar abh&ngiges Unternehmen der Konzernober-
gesellschaft OJSC Concern ,,KALINA®, Ekaterinburg, Russische Féderation und ein unmittelbar ab-
hangiges Unternehmen der Kalina International S.A., Lausanne, Schweiz.

Da mit keiner der Gesellschaften ein Beherrschungsvertrag besteht, war der VVorstand der Dr. Scheller
Cosmetics AG zur Aufstellung eines Berichts Uber die Beziehung zu verbundenen Unternehmen ge-
maR § 312 AktG verpflichtet. Danach erklart der VVorstand:

Bei allen Rechtsgeschéften, die wir als mit OJSC Concern , KALINA* bzw. Kalina International ver-
bundenes Unternehmen eingegangen sind, hat unsere Gesellschaft eine entsprechend den im Zeitpunkt
des Abschlusses bekannten Umstanden angemessene Gegenleistung erhalten. Die Dr. Scheller Cosme-
tics AG wurde durch die getroffenen oder unterlassenen MalRnahmen nicht benachteiligt. Dies gilt
auch fur Rechtsgeschafte, die wir mit unserem verbundenen Unternehmen - der Tochtergesellschaft in
Polen - eingegangen sind. Dieser Beurteilung liegen die Umstande zugrunde, die uns in dem Zeitpunkt
bekannt waren, in dem die berichtspflichtigen VVorgénge durchgefiihrt wurden.

Der Abschlusspriifer hat keine Einwendungen gegen den Abhéngigkeitsbericht erhoben.

Eislingen (Fils),den 27. Februar 2007

Dr. Scheller Cosmetics AG
Der Vorstand



Dr. Scheller Cosmetics AG
Eislingen (Fils)

Konzern-Bilanz zum 31. Dezember 2006

AKTIVA

Langfristige Vermdgenswerte
Sachanlagen
Immaterielle Vermdgenswerte
Anteile an einem assoziierten Unternehmen
Aktive latente Steuern

Kurzfristige Vermdgenswerte
Vorréte
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
Steuerforderungen
Vorauszahlungen
Sonstige Forderungen
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente

Bilanzsumme

PASSIVA

Eigenkapital
Gezeichnetes Kapital
Kapitalrtcklage
Eigene Anteile
Ausgleichsposten aus der Wahrungsumrechnung
Gewinnrucklagen

Langfristige Schulden
Verbindlichkeiten gegenuber Kreditinstituten
Pensionsriickstellungen
Leasingverbindlichkeiten
Passive latente Steuern

Kurzfristige Schulden
Verbindlichkeiten aus Lieferungen aus Leistungen
Ruckstellungen
Steuerverbindlichkeiten
Leasingverbindlichkeiten
Sonstige Schulden
Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten

Bilanzsumme

Anhang

U1 © 0o 0

10
11
11
11
11
12

13
13
13
13
13

15
14
15

15
16
15
15
15
15

31.12.2006 31.12.2005
TEUR TEUR

28.773 27.766
333 526
145 129
1.371 738
30.622 29.159
10.082 10.406
9.256 9.420
511 155
0 21
1.492 1.763
919 672
22.260 22.437
52.882 51.596
6.500 6.500
7.800 7.800
-315 -315
-10 -6
-540 1.040
13.435 15.019
4.655 5.182
3.689 5.081
708 1.050
1.998 1.824
11.050 13.137
2.241 3.391
3.158 2.127
343 481
429 966
7.510 9.360
14.716 7.115
28.397 23.440
52.882 51.596
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Dr. Scheller Cosmetics AG
Eislingen (Fils)

Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung
fur die Zeit vom 1. Januar bis 31. Dezember 2006

Anhang 2006 2005
TEUR TEUR
Umsatzerlose 74.627 75.206
Umsatzkosten -44.679 -44.636
Bruttoergebnis vom Umsatz 29.948 30.570
Marketing- und Vertriebskosten -22.016 -22.581
Allgemeine Verwaltungskosten -6.266 -5.244
Restrukturierungsaufwendungen 7 -2.452 0
Operatives Ergebnis -786 2.745
Sonstige betriebliche Ertrage 4 62 624
Sonstige betriebliche Aufwendungen 4 -12 -429
Finanzertrége 4 69 135
Finanzaufwendungen 4 -1.346 -1.604
Anteil am Gewinn assoziierter Unternehme 4 16 17
Ergebnis vor Steuern -1.997 1.488
Ertragsteuern 5 417 -801
Jahresergebnis -1.580 687

Ergebnis je Aktie (in EUR) -0,25 0,11
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Dr. Scheller Cosmetics AG
Eislingen (Fils)

Konzern-Kapitalflussrechnung
fur das Geschaftsjahr 2006

2006 2005

TEUR TEUR
1. Jahresergebnis vor Zinsen und Ertragsteuern - 291|+ 1.864
2 +/- | Abschreibungen/Zuschreibungen auf Anlagevermdgen + 5.360(+ 5.003

+/- |Ergebnis aus at Equity bewerteten Unternehmen, soweit nicht zahlungswirksam
- 16|- 17
4. | +/- |Zunahme/Abnahme der Pensions-Riickstellungen - 1.392(+ 44
5. | +/- |Zunahme/Abnahme der sonstigen Riickstellungen + 1.031(- 2.339
6. | -/+|Gewinn/Verlust aus dem Abgang von Anlagevermdgen + 5[+ 497
7. | -/+|Zunahme/Abnahme der Vorréate, der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

sowie anderer Aktiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstatigkeit
zuzuordnen sind - 209|- 2.153
8. | +/- |Zunahme/Abnahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie

anderer Passiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen

sind - 2.964|+ 8.778
9. | +/- |Gezahlte Steuern - 42|- 25
10. | = [Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit + 1.482(+ 11.652
11. | - [Auszahlungen fir Investitionen in Sachanlagen - 6.161|- 3.221
12. | - [Auszahlungen fiir Investitionen in immaterielle Anlagen - 17(- 140
13. | - [Auszahlungen aus dem Erwerb von konsolidierten Unternehmen und sonstigen
Geschéftseinheiten + 0l- 112
14. | = [Cashflow aus der Investitionstatigkeit - 6.178|- 3.473
15. | + [Einzahlungen aus der Aufnahme von (Finanz-) Krediten + 4173+ 0
16. | - [Auszahlungen aus der Tilgung von Schulden aus Finanzierungsleasing - 879|- 1.360
17. | - [Auszahlungen aus der Tilgung von Krediten - 1.966(- 1.125
18. | + [Erhaltene Zinsen + 21|+ 135
19. [ - [Gezahlte Zinsen - 1.268|- 1.287
20. | = |Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit + 81|- 3.637
21. Zahlungswirksame Veranderungen des Finanzmittelfonds
(Summe aus Zeile 10., 14. und 20.) - 4.615|+ 4.542
22. | +/- |Wechselkursbedingte Anderungen der Zahlungsmittel und
Zahlungsmittelaquivalente - 4+ 54
23. | + [Finanzmittelfonds zum 01.01. - 5.491|- 10.087
24. | = [Finanzmittelfonds zum 31.12. - 10.110(- 5.491
+ 0
Zusammensetzung des Finanzmittelfonds
Zahlungsmittel und kurzfristige Einlagen 919 672
Kurzfristige Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten -11.029 -6.163
-10.110] -5.491

Fir weiterfuhrende Erlauterungen verweisen wir auf den Anhang unter Punkte 12.
(Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente).
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Dr. Scheller Cosmetics AG
Eislingen (Fils)

Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung
fur das Geschaftsjahr 2006

Anhang  Gezeichnetes Kapital Kapitalruicklage Eigene Anteile Ausgleichsposten aus Gewinnricklagen Summe
der Wahrungs-
umrechnung

TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Saldo zum 1. Januar 2005 6.500 7.800 -315 -60 353 14.278
Jahrestiberschuss 687 687
Fremdwahrungsumrechnung 54 54
Saldo zum 1. Januar 2006 12 6.500 7.800 -315 -6 1.040 15.019
Jahresfehlbetrag 12 -1.580 -1.580
Fremdwahrungsumrechnung 12 -4 -4

Saldo 31. Dezember 2006 12 6.500 7.800 -315 -10 -540 13.435
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Dr. Scheller Cosmetics AG, Eislingen (Fils)
Anhang zum Konzernabschluss fur das Geschéaftsjahr 2006

1. DARSTELLUNG DES KONZERNABSCHLUSSES

Die Dr. Scheller Cosmetics AG ist eine in Deutschland gegriindete, in ihrer Haftung beschrankte
Gesellschaft mit Sitz in Deutschland, deren Aktien 6ffentlich gehandelt werden. Die Hauptaktivitaten
des Konzerns sind in der Segmentberichterstattung beschrieben.

Der Konzernabschluss der Dr. Scheller Cosmetics AG ist nach den International Financial Reporting
Standards (IFRS) des International Accounting Standards Board (IASB), London, erstellt worden und
beruicksichtigt die Auslegungen des International Financial Reporting Interpretations Committee
(IFRIC), wie sie in der EU anzuwenden sind. Vom IASB verabschiedete und von der EU
Ubernommene neue Standards werden ab dem Zeitpunkt des In-Kraft-Tretens angewendet. Von den
Mdglichkeiten vorzeitiger Anwendungen wird kein Gebrauch gemacht. Die Anwendung von
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wird im Anhang bei den entsprechenden Positionen
erléutert.

Der Konzernabschluss ist in Euro (EUR) aufgestellt. Sofern nichts anderes angegeben ist, werden
samtliche Werte auf Tausend (TEUR) gerundet.

2. BILANZIERUNGS- UND BEWERTUNGSGRUNDSATZE
GRUNDLAGEN DER ERSTELLUNG DES ABSCHLUSSES

Die Erstellung des Konzernabschlusses erfolgt grundsatzlich unter Anwendung des Anschaffungs-
kostenprinzips. Hiervon ausgenommen sind derivative Finanzinstrumente, die zum beizulegenden
Zeitwert bewertet wurden. Die Buchwerte der in der Bilanz erfassten Vermodgenswerte und Schulden,
die Grundgeschéfte im Rahmen von Absicherungen des beizulegenden Zeitwerts darstellen, werden
aufgrund von Anderungen der beizulegenden Zeitwerte, die auf die abgesicherten Risiken
zuriickgefiihrt werden kdnnen, angepasst.
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KONSOLIDIERUNGSGRUNDSATZE

Der Konzernabschluss umfasst den Abschluss der Dr. Scheller Cosmetics AG und ihrer
Tochterunternehmen zum 31. Dezember eines jeden Geschéftsjahres. Die Abschliisse der
Tochterunternehmen werden unter Anwendung einheitlicher Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden
zum gleichen Bilanzstichtag aufgestellt wie der Abschluss des Mutterunternehmens. Alle wesentlichen
konzerninternen Salden, Transaktionen, Ertrdge, Aufwendungen, Gewinne und WVerluste aus
konzerninternen Transaktionen, die im Buchwert von Vermdgenswerten enthalten sind, werden in
voller Hohe eliminiert. Auf ergebniswirksame Konsolidierungsvorgange werden erforderliche
Steuerabgrenzungen vorgenommen. Tochtergesellschaften werden ab dem Erwerbszeitpunkt, d. h. ab
dem Zeitpunkt, an dem der Konzern die Beherrschung erlangt, voll konsolidiert. Die Einbeziehung in
den Konzernabschluss endet, sobald die Beherrschung durch das Mutterunternehmen nicht mehr
besteht.

Kapitalkonsolidierung

Die Kapitalkonsolidierung wurde gemaR IFRS 3 in der Weise vorgenommen, dass bei den Zugéngen
der Anschaffungswert der Beteiligungen mit dem auf sie entfallenden Eigenkapitalanteil zum
Zeitpunkt des Erwerbs oder der erstmaligen Konsolidierung verrechnet wurde.

Vermdogenswerte, die zwischen Konzerngesellschaften ibertragen werden, sind im Konzernabschluss
hochstens mit den Werten angesetzt, zu denen sie bilanziert werden durften, wenn die in den
Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen rechtlich gesehen ein einziges Unternehmen wéren
(IAS 27).

Schuldenkonsolidierung

Die Schuldenkonsolidierung wird gemaRR 1AS 27 durchgefiihrt. Dabei werden Forderungen und
Verbindlichkeiten zwischen den in den Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen gegeneinander
aufgerechnet.

Wahrungsumrechnungen

Die Darstellungswahrung entspricht der funktionalen Wahrung des Mutterunternenmens. Bei der
Umrechnung der in auslédndischer Wahrung aufgestellten Abschliisse der einbezogenen Gesellschaften
wird das Konzept der funktionalen Wahrung angewendet. Die funktionale Waéhrung der
Konzernunternehmen entspricht dabei der jeweiligen lokalen Wéhrung.

Die Umrechnung von Abschlissen in funktionaler Wahrung in die Darstellungswahrung des Konzerns
erfolgt unter Anwendung der modifizierten Stichtagskursmethode. Danach werden Vermdgenswerte
und Schulden zum Stichtagskurs, das Eigenkapital zu historischen Kursen und die Aufwendungen und
Ertrage zum Jahresdurchschnittskurs umgerechnet.
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Der sich ergebende Unterschiedsbetrag wird ergebnisneutral im Eigenkapital verrechnet. Bei
VerduRerung von Tochterunternehmen werden die aus diesen Gesellschaften im Eigenkapital erfassten
Wahrungsdifferenzen erfolgswirksam aufgelst.

KONSOLIDIERUNGSKREIS

In den Konzernabschluss werden neben der Dr. Scheller Cosmetics AG vier deutsche (Dr. Scheller
DuroDont GmbH, Eislingen (Fils), Deutschland; Lady Manhattan Cosmetics GmbH, Stuttgart,
Deutschland; Apotheker Dr. Scheller Naturmittel GmbH, Go&ppingen, Deutschland; Premium
Cosmetics GmbH Stuttgart, Deutschland) und drei auslédndische (Lady Manhattan Cosmetics
Vertriebsgesellschaft m.b.H., Wien, Osterreich; Dr. Scheller Cosmetics Polska sp.z.0.0., Wroclaw,
Polen; Lady Manhattan Limited, London, GroR3britannien) Gesellschaften einbezogen, an denen die
Dr. Scheller Cosmetics AG direkt oder indirekt die Mehrheit der Stimmrechte besitzt und die unter
ihrer einheitlichen Leitung stehen. lhre Zahl hat sich gegeniiber dem Vorjahr nicht veréndert. Die
50 %ige Beteiligung an dem assoziierten Unternehmen Dr. Scheller Cosmetics d.o.0.,
Ljubljana,/Slowenien, einem mit Wirkung zum 1. April 2005 gegriindeten Gemeinschaftsunternehmen
mit Tamaschi kozmetika in storitve d.o.0., Ljubljana/Slowenien, wird nach der Equity-Methode in den
Konzernabschluss einbezogen, da die Dr. Scheller Cosmetics AG durch vertragliche Vereinbarung
auf die Auslibung ihrer Rechte aus der Gesellschafterstellung flir das Geschaftsjahr 2006 bis zum 31.
Dezember 2006 verzichtet hat.

Nach der Equity-Methode werden die Anteile an dem assoziierten Unternehmen in der Bilanz zu
Anschaffungskosten zuziiglich nach dem Erwerb eingetretener Anderungen des Anteils des Konzerns
am Reinvermdgen des assoziierten Unternehmens erfasst. Die Anschaffungskosten des Unternehmens
beliefen sich auf insgesamt TEUR 112 und umfassten die Einzahlung in das Stammkapital sowie
direkt dem Zusammenschluss zurechenbare Kosten. Bei der Anwendung der Equity-Methode stellt der
Konzern fest, ob hinsichtlich der Nettoinvestition des Konzerns beim assoziierten Unternehmen die
Berticksichtigung eines zusatzlichen Wertminderungsaufwands erforderlich ist. Die Gewinn- und
Verlustrechnung enthélt den Anteil des Konzerns am Erfolg des assoziierten Unternehmens.
Unmittelbar im Eigenkapital des assoziierten Unternehmens erfasste Anderungen werden vom
Konzern in Hohe seines Anteils ebenfalls unmittelbar im Eigenkapital erfasst und — sofern erforderlich
— in die Aufstellung Uber Veranderungen des Eigenkapitals aufgenommen. Der Bilanzstichtag und die
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fur &hnliche Geschéftsvorfalle und Ereignisse des
assoziierten Unternehmens und des Konzerns stimmen uberein.
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2.1 WESENTLICHE ERMESSENSENTSCHEIDUNGEN UND SCHATZUNGEN

Im Konzernabschluss missen in einem eng begrenzten Umfang Schétzungen vorgenommen und
Ermessensentscheidungen und Annahmen getroffen werden, die Auswirkungen auf Héhe und
Ausweis der bilanzierten Vermogenswerte und Schulden, der Ertrdge und Aufwendungen sowie der
Eventualverbindlichkeiten haben. Die tatsdchlichen Werte kénnen von den Schéatzungen abweichen.

2.2 ZUSAMMENFASSUNG  WESENTLICHER  BILANZIERUNGS- UND  BE-
WERTUNGSMETHODEN

FREMDWAHRUNGSUMRECHNUNG

Die Abschliisse der ausldndischen Tochtergesellschaften werden nach dem Konzept der funktionalen
Wéhrung in Euro umgerechnet. Die Bilanzen werden mit den Mittelkursen am Bilanzstichtag und die
Gewinn- und Verlustrechnungen mit Jahresdurchschnittskursen umgerechnet, da diese Gesellschaften
ihr Geschéft in finanzieller, wirtschaftlicher und organisatorischer Hinsicht selbstandig betreiben.

Unterschiedsbetrége aus der Wahrungsumrechnung bei den Vermégens- und Schuldposten gegendiber
der Umrechnung des Vorjahres sowie Umrechnungsdifferenzen zwischen Bilanz und Gewinn- und
Verlustrechnung werden erfolgsneutral behandelt. In den Einzelabschliissen der Gesellschaften
werden Forderungen und Verbindlichkeiten in fremder Wahrung mit dem Umrechnungskurs am
Bilanzstichtag bewertet, soweit sie nicht kursgesichert sind. Die Entwicklungen der Wechselkurse der
fir den Konzernabschluss wesentlichen Wéhrungen sind in den untenstehenden Tabellen aufgefiihrt.

ISO-Code Durchschnittskurse
1 Euro = 2005 2006
Schw. Franken CHF 1,5555 1,5729
Poln. Zloty PLN 4,0151 3,8959
Austr. Dollar AUD 1,6145 1,6668
US-Dollar usb 1,1834 1,2556

ISO-Code Stichtagskurse
1 Euro = 2005 2006
Schw. Franken CHF 1,5582 1,6080
Poln. Zloty PLN 3,8546 3,8310
Austr. Dollar AUD 1,6222 1,6681

US-Dollar usD 1,1843 1,3181
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IMMATERIELLE VERMOGENSWERTE

Einzeln erworbene immaterielle Vermdgenswerte werden beim erstmaligen Ansatz zu Anschaffungs-
oder Herstellungskosten bewertet. Selbst geschaffene immaterielle Vermdgenswerte werden nicht
aktiviert. Damit verbundene Kosten werden erfolgswirksam in der Periode erfasst, in der sie anfallen.

Fir die immateriellen Vermogenswerte ist zunédchst festzustellen, ob sie eine begrenzte oder
unbestimmte Nutzungsdauer haben. Immaterielle Vermdgenswerte mit begrenzter Nutzungsdauer
werden (ber die wirtschaftliche Nutzungsdauer abgeschrieben und auf eine mégliche Wertminderung
untersucht, wann immer es einen Anhaltspunkt daflr gibt, dass der immaterielle Vermdgenswert
wertgemindert sein kdnnte. Die Abschreibungsperiode und die Abschreibungsmethode werden fiir
einen immateriellen Vermdgenswert mit einer begrenzten Nutzungsdauer mindestens zum Ende eines
jeden Geschaftsjahres Uberprift. Hat sich die erwartete Nutzungsdauer des Vermdgenswerts oder der
erwartete  Abschreibungsverlauf  des  Vermdgenswerts  gedndert, wird ein  anderer
Abschreibungszeitraum oder eine andere Abschreibungsmethode gewihlt. Derartige Anderungen
werden als Anderungen einer Schatzung behandelt. Abschreibungen auf immaterielle
Vermdgenswerte mit begrenzter Nutzungsdauer werden in der Gewinn- und Verlustrechnung unter der
Aufwandskategorie, die der Funktion des immateriellen VVermégenswerts entspricht, erfasst. Den
Abschreibungen liegen Nutzungszeiten zwischen 3 und 10 Jahren zugrunde.

Bei immateriellen Vermdgenswerten mit unbestimmter Nutzungsdauer (bestimmte Waren- und
Markenzeichen) werden mindestens einmal jahrlich fir den einzelnen Vermogenswert oder auf der
Ebene der zahlungsmittelgenerierenden Einheit Werthaltigkeitstests durchgefuhrt. Diese immateriellen
Vermogenswerte werden nicht planméRig abgeschrieben. Die Nutzungsdauer eines immateriellen
Vermogenswerts mit unbestimmter Nutzungsdauer wird einmal jahrlich dahingehend Gberprift, ob die
Einschatzung einer unbestimmten Nutzungsdauer weiterhin gerechtfertigt ist. Ist dies nicht der Fall,
wird die Anderung der Einschitzung von einer unbestimmten Nutzungsdauer zur begrenzten
Nutzungsdauer auf prospektiver Basis vorgenommen.

GESCHAFTS- ODER FIRMENWERT

Der im Rahmen der Konsolidierung anfallende Geschéafts- oder Firmenwert stellt den Uberschuss der
Anschaffungskosten eines Unternehmenserwerbs iber den Anteil des Konzerns am beizulegenden
Zeitwert der identifizierbaren Vermdgenswerte und Schulden eines Tochterunternehmens, assoziierten
Unternehmens oder gemeinschaftlich gefiihrten Unternehmens zum Erwerbszeitpunkt dar.

Eine geméaR 8 309 Abs. 1 S. 3 HGB vorgenommene Verrechnung eines Geschéfts- oder Firmenwertes
mit den Riicklagen wird beim Ubergang auf IFRS nicht riickgingig gemacht. Somit bleiben solche mit
den Riicklagen verrechnete Geschéfts- oder Firmenwerte bei einem spateren Abgang des erworbenen
Unternehmens auller Ansatz bei der Bestimmung des VerduRerungsgewinnes oder -verlustes.
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SACHANLAGEN

Das Sachanlagevermdgen wird zu Anschaffungs- oder Herstellungskosten aktiviert und planmaRig
entsprechend der voraussichtlichen wirtschaftlichen Nutzungsdauer abgeschrieben. Kosten fur die
Reparatur und Wartung von Sachanlagen werden als Aufwand erfasst. Eine Aktivierung erfolgt in
Ausnahmeféllen, wenn die Mallnahmen zu einer Erweiterung oder wesentlichen Verbesserung des
Vermogenswertes flihren.

Auf der Basis von Leasingvertrdgen genutzte Sachanlagen werden — soweit die Voraussetzung des
Finanzierungsleasing gemaR IAS 17 (Leasing) erfullt sind — zum beizulegenden Zeitwert des
Leasinggegenstandes zu Beginn des Leasingverhaltnisses oder mit dem Barwert der Mindestleasing-
zahlungen aktiviert und uber ihre wirtschaftliche Nutzungsdauer abgeschrieben. Diese Vertrdge haben
eine Laufzeit zwischen 2 und 7 Jahren, sind unkiindbar und mit einer Mietverldngerungsoption
ausgestattet. Der Buchwert der Finanzierungsleasingobjekte betrdgt TEUR 2.478 (Vorjahr:
TEUR 3.243). Die dazu gehdrenden Verbindlichkeiten aus der Mietverpflichtung sind unter den
Finanzierungsverbindlichkeiten ausgewiesen.

Die Sachanlagen werden linear abgeschrieben. Den planmaRigen Abschreibungen auf Sachanlagen
liegen die folgenden geschétzten Nutzungsdauern der Vermdgenswerte zugrunde:.

Bauten 10 bis 40 Jahre
Technische Anlagen und Maschinen 5 bis 27 Jahre
Betriebs- und Geschaftsausstattung 3 bis 15 Jahre
Shoptheken 3 Jahre

Die Buchwerte der Sachanlagen werden auf Wertminderung Uberprift, sobald Indikatoren dafir
vorliegen, dass der Buchwert eines Vermdgenswerts seinen erzielbaren Betrag tibersteigt.

Eine Sachanlage wird ausgebucht bei Abgang oder sofern aus der weiteren Nutzung oder VerdufRerung
des Vermdogenswerts kein wirtschaftlicher Nutzen mehr erwartet wird. Die aus der Ausbuchung des
Vermogenswerts resultierenden Gewinne oder Verluste werden als Differenz zwischen den
Nettoverduerungserlésen und dem Buchwert ermittelt und in der Periode, in der der Posten
ausgebucht wird, erfolgswirksam in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.

Die Restwerte der Vermdgenswerte, Nutzungsdauern und Abschreibungsmethoden werden am Ende
eines jeden Geschaftsjahres Uberprift und gegebenenfalls angepasst.

FREMDKAPITALKOSTEN

Fremdkapitalkosten werden in der Periode als Aufwand erfasst, in der sie angefallen sind.
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WERTMINDERUNG VON VERMOGENSWERTEN

Der Konzern beurteilt an jedem Bilanzstichtag, ob Anhaltspunkte dafir vorliegen, dass ein
Vermogenswert wertgemindert sein kdnnte. Liegen solche Anhaltspunkte vor oder ist eine jahrliche
Uberpriifung eines Vermogenswerts auf Wertminderung erforderlich, nimmt der Konzern eine
Schétzung des erzielbaren Betrags vor. Der erzielbare Betrag eines Vermdgenswerts ist der h6here der
beiden Betrdge aus beizulegendem Zeitwert eines Vermogenswerts oder einer zahlungsmittel-
generierenden Einheit abziiglich VeraulRerungskosten und dem Nutzungswert. Der erzielbare Betrag
ist fir jeden einzelnen Vermdgenswert zu bestimmen, es sei denn, ein Vermégenswert erzeugt keine
Mittelzuflusse, die weitestgehend unabhédngig von denen anderer Vermdogenswerte oder anderer
Gruppen von Vermogenswerten sind. Ubersteigt der Buchwert eines Vermogenswerts seinen
erzielbaren Betrag, wird der Vermdgenswert als wertgemindert betrachtet und auf seinen erzielbaren
Betrag abgeschrieben. Zur Ermittlung des Nutzungswerts werden die geschatzten kinftigen Cashflows
unter Zugrundelegung eines Abzinsungssatzes vor Steuern, der die aktuellen Markterwartungen
hinsichtlich des Zinseffektes und der spezifischen Risiken des Vermdgenswerts widerspiegelt, auf
ihren Barwert abgezinst. Wertminderungsaufwendungen der fortzufiihrenden Geschéftsbereiche
werden in den Aufwandskategorien erfasst, die der Funktion des wertgeminderten Vermdgenswerts
entsprechen.

An jedem Bilanzstichtag wird gepruft, ob Anhaltspunkte daftir vorliegen, dass ein  Wertminderungs-
aufwand, der in friiheren Berichtsperioden erfasst worden ist, nicht l&nger besteht oder sich vermindert
haben konnte. Liegt ein solcher Indikator vor, wird der erzielbare Betrag geschatzt. Ein zuvor erfasster
Wertminderungsaufwand ist dann aufzuheben, wenn sich seit der Erfassung des letzten Wert-
minderungsaufwands eine Anderung in den Schatzungen ergeben hat, die bei der Bestimmung des
erzielbaren Betrags herangezogen wurden. Wenn dies der Fall ist, ist der Buchwert des Ver-
maogenswerts auf seinen erzielbaren Betrag zu erhdhen. Dieser erhéhte Buchwert darf nicht den
Buchwert Ubersteigen, der sich nach Beriicksichtigung der Abschreibungen ergeben wirde, wenn in
den friheren Jahren kein Wertminderungsaufwand erfasst worden ware. Eine solche Wertaufholung
ist sofort im Periodenergebnis zu erfassen, es sei denn, dass der Vermdgenswert zum Neube-
wertungsbetrag erfasst wird. In diesem Fall ist die Wertaufholung als eine Wertsteigerung durch Neu-
bewertung zu behandeln. Nachdem eine Wertaufholung vorgenommen wurde, ist der Ab-
schreibungsaufwand in kiinftigen Berichtsperioden anzupassen, um den berichtigten Buchwert des
Vermdgenswerts, abziglich eines etwaigen Restbuchwertes, systematisch auf seine Restnutzungsdauer
zu verteilen.
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FINANZINVESTITIONEN UND SONSTIGE FINANZIELLE VERMOGENSWERTE

Finanzielle Vermdgenswerte im Sinne von IAS 39 werden als finanzielle Vermdgenswerte, die
erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden, als Darlehen und Forderungen, als bis
zur Endfélligkeit gehaltene Investitionen oder als zur VerduBerung verfugbare finanzielle
Vermogenswerte klassifiziert. Bei dem erstmaligen Ansatz von finanziellen Vermdgenswerten werden
diese zu ihrem beizulegenden Zeitwert bewertet. Im Falle von Finanzinvestitionen, fur die keine
erfolgswirksame Bewertung zum beizulegenden Zeitwert erfolgt, werden dartiber hinaus
Transaktionskosten einbezogen, die direkt dem Erwerb des finanziellen Vermdgenswerts zuzurechnen
sind. Der Konzern legt die Klassifizierung seiner finanziellen Vermdgenswerte mit dem erstmaligen
Ansatz fest und Uberprift diese Zuordnung am Ende eines jeden Geschéftsjahres.

Bei marktiiblichen Kdufen und Verkaufen von finanziellen Vermdgenswerten erfolgt die Bilanzierung
zum Handelstag, d. h. zu dem Tag, an dem das Unternehmen die Verpflichtung zum Kauf des
Vermdgenswerts eingegangen ist. Marktibliche Kéufe oder Verkéufe sind K&ufe oder Verkaufe von
finanziellen Vermdgenswerten, die die Lieferung der Vermdgenswerte innerhalb eines durch
Marktvorschriften oder -konventionen festgelegten Zeitraums vorschreiben.

Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Vermdégenswerte

Finanzielle Vermdgenswerte, die als zu Handelszwecken gehalten klassifiziert sind, sind in der
Kategorie »erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Vermoégenswerte«
enthalten. Finanzielle Vermdgenswerte werden als zu Handelszwecken gehalten klassifiziert, wenn sie
fir Zwecke der VerdufRerung in der nahen Zukunft erworben werden. Derivative Finanzinstrumente
werden auch als zu Handelszwecken gehalten klassifiziert, es sei denn, es handelt sich hierbei um
Derivate, die als Sicherungsinstrument designiert wurden und als solche effektiv sind. Gewinne oder
Verluste aus finanziellen Vermdgenswerten, die zu Handelszwecken gehalten werden, werden
erfolgswirksam erfasst.

Kredite und Forderungen

Kredite und Forderungen sind nicht derivative finanzielle Vermégenswerte mit festen oder
bestimmbaren Zahlungen, die nicht in einem aktiven Markt notiert sind. Diese Vermdgenswerte
werden zu fortgefiuhrten Anschaffungskosten unter Anwendung der Effektivzinsmethode bewertet.
Gewinne und Verluste werden im Periodenergebnis erfasst, wenn die Kredite und Forderungen
ausgebucht oder wertgemindert sind sowie im Rahmen von Amortisationen.
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VORRATE

Vorrate sind mit dem niedrigeren Wert aus Anschaffungs- oder Herstellungskosten und Netto-
verduBerungswert bewertet. Die Herstellungskosten umfassen Materialeinzelkosten und Fertigungs-
einzelkosten sowie diejenigen Gemeinkosten, die angefallen sind, um die Vorréte an ihren derzeitigen
Ort und in ihren derzeitigen Zustand zu versetzen. Anschaffungs- oder Herstellungskosten werden mit
dem gleitenden Durchschnitt bewertet. Der NettoverduBerungswert stellt den geschétzten Ver-
kaufspreis abzliglich aller geschétzten Kosten bis zur Fertigstellung sowie der Kosten fiir Verkauf und
Vertrieb dar.

FORDERUNGEN AUS LIEFERUNGEN UND LEISTUNGEN UND SONSTIGE
FORDERUNGEN

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und sonstige Forderungen werden zu Nennwerten
bilanziert. Erkennbare Einzelrisiken sind durch angemessene Wertberichtigungen bertcksichtigt.
Forderungen werden ausgebucht, sobald sie uneinbringlich sind.

ZAHLUNGSMITTEL UND ZAHLUNGSMITTELAQUIVALENTE

Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente in der Bilanz umfassen den Kassenbestand, Bankgut-
haben und kurzfristige Einlagen.

Fir Zwecke der Konzernkapitalflussrechnung umfasst der Finanzmittelfonds Zahlungsmittel und
Zahlungsmittelaquivalente die oben definierten Zahlungsmittel und kurzfristigen Einlagen sowie die in
Anspruch genommenen Kontokorrentkredite und Geldmarktdarlehen mit einer Laufzeit kleiner als 3
Monate.

VERZINSLICHE DARLEHEN
Bei der erstmaligen Erfassung von Darlehen werden diese mit dem beizulegenden Zeitwert der
erhaltenen Gegenleistung nach Abzug der mit der Kreditaufnahme verbundenen Transaktionskosten

bewertet.

Nach der erstmaligen Erfassung werden die verzinslichen Darlehen anschlieBend unter Anwendung
der Effektivzinsmethode zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertet.

Gewinne und Verluste werden im Periodenergebnis erfasst, wenn die Schulden ausgebucht werden
sowie im Rahmen von Amortisationen.
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AUSBUCHUNG  FINANZIELLER VERMOGENSWERTE UND FINANZIELLER
SCHULDEN

Finanzielle Vermdgenswerte

Ein finanzieller Vermdgenswert (bzw. ein Teil eines finanziellen Vermdgenswerts oder ein Teil einer
Gruppe ahnlicher finanzieller Vermdgenswerte) wird ausgebucht, wenn eine der drei folgenden
Voraussetzungen erfillt ist:

— Die vertraglichen Rechte auf Cashflows aus einem finanziellen Vermégenswert sind ausgelaufen.

— Der Konzern behdlt die vertraglichen Rechte auf den Bezug von Cashflows aus finanziellen
Vermogenswerten zuriick, dbernimmt jedoch eine vertragliche Verpflichtung zur Zahlung der
Cashflows ohne wesentliche Verzégerungen an eine dritte Partei im Rahmen einer Vereinbarung, die
die Bedingungen in 1AS 39.19 erfullt (»pass-through arrangementc).

— Der Konzern hat seine vertraglichen Rechte auf Cashflows aus einem finanziellen Vermdgenswert
tibertragen und hat (a) im Wesentlichen alle Risiken und Chancen, die mit dem Eigentum am
finanziellen Vermdgenswert verbunden sind, tbertragen oder hat (b) im Wesentlichen alle Risiken und
Chancen, die mit dem Eigentum am finanziellen Vermdgenswert verbunden sind, weder (ibertragen
noch zuriickbehalten, jedoch die Verfiigungsmacht Giber den Vermégenswert Ubertragen.

Wenn der Konzern seine vertraglichen Rechte auf Cashflows aus einem Vermdgenswert (ibertragt und
im Wesentlichen alle Risiken und Chancen, die mit dem Eigentum an diesem Vermdgenswert
verbunden sind, weder (bertrdgt noch zurtickbehdlt und auch die Verflgungsmacht an dem
ubertragenen Vermdgenswert zuriickbehalt, erfasst der Konzern den Ubertragenen Vermdgenswert
weiter im Umfang seines anhaltenden Engagements.

Wenn das anhaltende Engagement der Form nach den (bertragenen Vermdgenswert garantiert, ist der
Umfang des anhaltenden Engagements der niedrigere aus dem urspringlichen Buchwert des
Vermogenswerts und dem Hochstbetrag der erhaltenen Gegenleistung, den der Konzern eventuell
zuriickzahlen misste. Wenn das anhaltende Engagement der Form nach eine geschriebene und/oder
eine erworbene Option (einschliellich einer Option, die durch Barausgleich oder auf dhnliche Weise
erfullt wird) auf den (bertragenen Vermoégenswert ist, so ist der Umfang des anhaltenden
Engagements des Konzerns der Betrag des (bertragenen Vermdgenswerts, den das Unternehmen
zuriickkaufen kann. Im Fall einer geschriebenen Verkaufsoption (einschlieflich einer Option, die
durch Barausgleich oder auf &hnliche Weise erfillt wird) auf einen Vermdgenswert, der zum
beizulegenden Zeitwert bewertet wird, ist der Umfang des anhaltenden Engagements des Konzerns
allerdings auf den niedrigeren Betrag aus beizulegendem Zeitwert des Ubertragenen Vermdgenswerts
und Austibungspreis der Option begrenzt.
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Finanzielle Verbindlichkeiten

Eine finanzielle Verbindlichkeit wird ausgebucht, wenn die dieser Verbindlichkeit zugrunde liegende
Verpflichtung erflllt oder gekiindigt oder erloschen ist.

Wird eine bestehende finanzielle Verbindlichkeit durch eine andere finanzielle Verbindlichkeit
desselben Kreditgebers mit substanziell verschiedenen Vertragsbedingungen ausgetauscht oder
werden die Bedingungen einer bestehenden Verbindlichkeit wesentlich geéndert, wird ein solcher
Austausch oder eine solche Anderung als Ausbuchung der urspriinglichen Verbindlichkeit und Ansatz
einer neuen Verbindlichkeit behandelt. Die Differenz zwischen den jeweiligen Buchwerten wird im
Periodenergebnis erfasst.

WERTMINDERUNG VON FINANZIELLEN VERMOGENSWERTEN

Der Konzern ermittelt an jedem Bilanzstichtag, ob eine Wertminderung eines finanziellen Vermdgens-
werts oder einer Gruppe von finanziellen Vermogenswerten vorliegt.

Vermogenswerte, die mit ihren fortgefiihrten Anschaffungskosten angesetzt werden

Gibt es einen objektiven Hinweis, dass eine Wertminderung bei mit fortgefuhrten Anschaffungskosten
bilanzierten Krediten und Forderungen eingetreten ist, ergibt sich die Hohe des Verlusts als Differenz
zwischen dem Buchwert des Vermdgenswerts und dem Barwert der erwarteten kiinftigen Cashflows
(mit Ausnahme kunftiger, noch nicht eingetretener Kreditausfélle), abgezinst mit dem urspriinglichen
Effektivzinssatz des finanziellen Vermogenswerts (d. h. dem bei erstmaligem Ansatz ermittelten
Zinssatz). Der Buchwert des Vermdgenswerts ist entweder direkt oder unter Verwendung eines Wert-
berichtigungskontos zu reduzieren. Der Verlust ist ergebniswirksam zu erfassen.

Der Konzern stellt zundchst fest, ob ein objektiver Hinweis auf Wertminderung bei finanziellen
Vermogenswerten, die fiir sich gesehen bedeutsam sind, und bei finanziellen Vermdgenswerten, die
fur sich gesehen nicht bedeutsam sind, individuell oder gemeinsam besteht. Stellt der Konzern fest,
dass fur einen einzeln untersuchten finanziellen Vermégenswert, sei er bedeutsam oder nicht, kein
objektiver Hinweis auf Wertminderung besteht, nimm er den Vermdgenswert in eine Gruppe
finanzieller Vermogenswerte mit vergleichbaren Ausfallrisikoprofilen auf und untersucht sie
gemeinsam auf Wertminderung. Vermdogenswerte, die einzeln auf Wertminderung untersucht werden
und fur die eine Wertberichtigung neu bzw. weiterhin erfasst wird, werden nicht in eine gemeinsame
Wertminderungsbeurteilung einbezogen. Verringert sich die Hohe der Wertberichtigung in einer der
folgenden Berichtsperioden und kann diese Verringerung objektiv auf einen nach der Erfassung der
Wertminderung aufgetretenen Sachverhalt zurtickgefiihrt werden, wird die friher erfasste
Wertberichtigung riickgdngig gemacht. Eine anschlieBende Wertaufholung wird ergebniswirksam
erfasst, soweit der Buchwert des Vermdégenswerts zum Zeitpunkt der Wertaufholung nicht die
fortgefuhrten Anschaffungskosten tbersteigt.



Anlage 6/12

RUCKSTELLUNGEN

Eine Rickstellung wird dann angesetzt, wenn der Konzern eine gegenwaértige (gesetzliche oder
faktische) Verpflichtung auf Grund eines vergangenen Ereignisses besitzt, der Abfluss von Ressourcen
mit wirtschaftlichem Nutzen zur Erflllung der Verpflichtung wahrscheinlich und eine verl&ssliche
Schétzung der Hohe der Verpflichtung moglich ist. Sofern der Konzern fiir eine passivierte
Rickstellung zumindest teilweise eine Rickerstattung erwartet (wie z. B. bei einem
Versicherungsvertrag), wird die Erstattung als gesonderter Vermogenswert nur dann erfasst, wenn die
Erstattung so gut wie sicher ist. Der Aufwand zur Bildung der Riickstellung wird in der Gewinn- und
Verlustrechnung nach Abzug der Erstattung ausgewiesen. Ist die Wirkung des Zinseffekts wesentlich,
werden Rickstellungen zu einem Zinssatz vor Steuern abgezinst, der gegebenenfalls die fur die Schuld
spezifischen Risiken widerspiegelt. Im Falle einer Abzinsung wird die durch Zeitablauf bedingte
Erhohung der Rickstellungen als Zinsaufwand erfasst.

Riickstellungen fir Restrukturierungsaufwendungen werden erfasst, wenn der Konzern einen
detaillierten, formalen Restrukturierungsplan aufgestellt hat, der den betroffenen Parteien mitgeteilt
worden ist.

Die Bewertung der kundenbezogenen Rickstellungen erfolgte auf Basis der mit den Kunden
getroffenen Vereinbarungen.

RUCKSTELLUNGEN FUR PENSIONEN UND AHNLICHE VERPFLICHTUNGEN

Mitarbeitern der Dr. Scheller Cosmetics AG stehen Anspriche aus leistungsorientierten
Versorgungsplanen im Rahmen der betrieblichen Altersversorgung zu. Die Gesellschaft unterscheidet
zwei Arten von Versorgungsleistungen. Die Vorstandsmitglieder und leitenden Angestellten erhalten
Einzelzusagen, wéhrend die tbrigen Mitarbeiter tber eine Versorgungsordnung abgesichert sind. Die
Hohe der Versorgungsleistungen fiir die erste Personengruppe richtet sich grundsétzlich nach der
Beschaftigungsdauer und den Beziigen der begiinstigten Personen. Die Versorgungsordnung bezieht
bei der Bemessung der Hohe der Versorgungsleistungen lediglich die Beschaftigungsdauer der
Mitarbeiter mit ein.

Die unmittelbaren und mittelbaren Verpflichtungen umfassen solche aus bereits laufenden Pensionen
und Anwartschaften fiir zukinftig zu zahlende Pensionen und Altersruhegelder. Die entsprechenden
Aufwendungen sind in den Kosten der Funktionsbereiche enthalten. Die Aufzinsung der in den
Vorjahren erworbenen Versorgungsanspriiche sowie die Amortisation nicht realisierter versicherungs-
mathematischer Gewinne/Verluste werden im Zinsergebnis ausgewiesen. Die Pensionsverpflichtungen
fur die leistungsorientierten Altersversorgungspldane werden gemaR IAS 19 (Leistungen an
Arbeitnehmer) nach der Projected-Unit-Credit-Methode berechnet. Die zu erwartenden
Versorgungsleistungen werden Uber die gesamte Beschéftigungszeit der Mitarbeiter verteilt.
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AuRergewdhnliche Aufwendungen und Ertrdge infolge der Beendigung von Versorgungspléanen oder
wegen der Kiirzung und Ubertragung der Versorgungsleistungen haben sich im Berichtsjahr nicht
ergeben.

Die Berechnung der Pensionsverpflichtungen beriicksichtigt Marktzinssétze sowie Lohn-/Gehalts-,
Renten- und Fluktuationstrends.

Versicherungsmathematische Gewinne und Verluste, soweit sie 10 % des Barwerts der Ver-
pflichtungen nicht tbersteigen, werden geméalR der Korridormethode grundsétzlich nicht bilanziert.
Ubersteigen sie 10 %, werden die auRerhalb des Korridors liegenden Betrage ab dem Folgejahr Giber
die durchschnittliche Restdienstzeit der Mitarbeiter amortisiert. Der nachzuverrechnende Dienstzeit-
aufwand wird linear Gber den durchschnittlichen Zeitraum bis zum Eintritt der Unverfallbarkeit der
Anwartschaften verteilt. Soweit Anwartschaften sofort nach Einfilhrung oder Anderung eines
Pensionsplanes unverfallbar sind, ist der nachzuverrechnende Dienstzeitaufwand sofort ergebnis-
wirksam zu erfassen.

Der bilanzierte Betrag ergibt sich aus dem Barwert der leistungsorientierten Verpflichtung nach
Verrechnung mit dem beizulegenden Zeitwert des Planvermdgens.

LEASINGVERHALTNISSE UND -VERBINDLICHKEITEN

Die Feststellung, ob eine Vereinbarung ein Leasingverhdltnis ist oder enthélt, wird auf Basis des
wirtschaftlichen Gehalts der Vereinbarung getroffen und erfordert eine Einschatzung, ob die Erfullung
der vertraglichen Vereinbarung von der Nutzung eines bestimmten Vermdgenswerts oder bestimmter
Vermodgenswerte abhé&ngig ist und ob die Vereinbarung ein Recht auf die Nutzung des
Vermdogenswerts einrdumt.

Finanzierungsleasingverhéltnisse, bei denen im Wesentlichen alle mit dem Eigentum verbundenen
Risiken und Chancen an dem Ubertragenen Vermdgenswert auf den Konzern ubertragen werden,
werden zu Beginn des Leasingverhaltnisses zum beizulegenden Zeitwert des Leasinggegenstandes
oder mit dem Barwert der Mindestleasingzahlungen, sofern dieser Wert niedriger ist, aktiviert.

Leasingzahlungen werden so in ihre Bestandteile Finanzierungsaufwendungen und Tilgung der
Leasingschuld aufgeteilt, dass der verbleibende Restbuchwert der Leasingschuld mit einem konstanten
Zinssatz verzinst wird. Finanzierungsaufwendungen werden sofort aufwandswirksam erfasst.

Ist der Eigentumsiibergang auf den Konzern am Ende der Laufzeit des Leasingverhaltnisses nicht
hinreichend sicher, so werden aktivierte Leasingobjekte Gber den kirzeren der beiden Zeitrdume aus
Laufzeit des Leasingverhaltnisses oder Nutzungsdauer vollstdndig abgeschrieben. Leasingzahlungen
fur Operating-Leasingverhéltnisse werden linear ber die Laufzeit des Leasingverhéltnisses als
Aufwand in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.
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ERTRAGSREALISIERUNG

Umsatzerlose werden zum beizulegenden Zeitwert der erhaltenen oder zu erhaltenden Gegenleistung
bewertet und stellen die Betrage dar, die fiir Waren und Erzeugnisse im normalen Geschéftsablauf zu
erhalten sind. Davon sind Rabatte, Umsatzsteuern und andere im Zusammenhang mit dem Verkauf
stehende Steuern abzusetzen.

Der Verkauf von Waren wird mit Lieferung und Ubertragung des Eigentums erfasst.

Zinsertrage werden periodengerecht unter Beruicksichtigung der ausstehenden Darlehnssumme und
des anzuwendenden Zinssatzes abgegrenzt.

UMSATZKOSTEN

Diese Position umfasst die Kosten der zur Erzielung der Umsatzerlése erbrachten Leistungen. Die
Kosten der selbst erstellten Erzeugnisse beinhalten neben den direkt zurechenbaren Kosten wie
Material-, Personal- und Energiekosten auch die herstellungsbezogenen Gemeinkosten einschlieBlich
der Abschreibungen auf Produktionsanlagen. Ferner sind in den Umsatzkosten anteilige Abwertungen
auf Vorrate enthalten.

MARKETING- UND VERTRIEBSKOSTEN

Die Marketing- und Vertriebskosten enthalten die Kosten fiir Marketing, Vertriebsorganisation,
Vertriebslogistik sowie die Kosten der Marktforschung, Produktentwicklung und Abwertungen auf
Lieferforderungen.

FORSCHUNGS- UND ENTWICKLUNGSKOSTEN

Die Kosten fur Forschung und Entwicklung (TEUR 793; Vorjahr: TEUR 811) enthalten gemaR
IAS 38 (Immaterielle Vermdgenswerte) die Kosten der Forschung sowie der Produkt- und Verfahrens-
entwicklung inklusive der Aufwendungen fiir Fremdleistungen. Die Entwicklungskosten werden
vollstandig als Periodenaufwand erfasst, da wegen der jeweils bestehenden Risiken bis zur
Markteinfiihrung die Voraussetzungen fr eine Aktivierung nicht erfallt sind.
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ALLGEMEINE VERWALTUNGSKOSTEN

Hier werden die Personal- und Sachkosten der Verwaltung sowie die Kosten fir externe
Dienstleistungen ausgewiesen, soweit sie nicht intern auf andere Funktionsbereiche verrechnet
werden.

SONSTIGE BETRIEBLICHE ERTRAGE

Die sonstigen betrieblichen Ertrdge enthalten Gewinne aus dem Verkauf von Sachanlagen und
immaterielle Anlagen und sonstige Ertrage.

SONSTIGE BETRIEBLICHE AUFWENDUNGEN

Die sonstigen Aufwendungen beinhalten Verluste aus dem Verkauf von Sachanlagen und immaterielle
Anlagen und sonstige Aufwendungen.

FINANZERGEBNIS

Die Finanzaufwendungen enthalten Zinsaufwendungen aus Bank- und Kontokorrentverbindlichkeiten
und Gebihren im Zusammenhang mit dem Forderungsverkauf sowie Zinsaufwendungen aus der
Zufuhrung zur Pensionsriickstellung. Die Finanzertrdge enthalten im Wesentlichen Wé&hrungsgewinne
aus Finanzpositionen in Fremdwéhrung.

STEUERN

Tatsachliche Steuererstattungsanspriche und Steuerschulden

Die tatsachlichen Steuererstattungsanspriiche und Steuerschulden fiir die laufende Periode und fir
frihere Perioden sind mit dem Betrag zu bewerten, in dessen Hohe eine Erstattung von den
Steuerbehdrden bzw. eine Zahlung an die Steuerbehdrden erwartet wird. Der Berechnung des Betrags
werden die Steuersétze und Steuergesetze zu Grunde gelegt, die am Bilanzstichtag gelten.

Latente Steuern

Die Bildung latenter Steuern erfolgt unter Anwendung der bilanzorientierten Verbindlichkeitsmethode

auf alle zum Bilanzstichtag bestehenden temporaren Differenzen zwischen dem Wertansatz eines
Vermdgenswerts bzw. einer Schuld in der Bilanz und dem steuerlichen Wertansatz.
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Latente Steuerschulden werden fir alle zu versteuernden temporaren Differenzen erfasst. Hierzu gibt
es folgende Ausnahmen:

Die latente Steuerschuld aus dem erstmaligen Ansatz eines Geschéafts- oder Firmenwerts oder
eines Vermdgenswerts oder einer Schuld bei einem Geschaftsvorfall, der kein Unternehmens-
zusammenschluss ist und der zum Zeitpunkt des Geschéftsvorfalls weder das handelsrechtliche
Periodenergebnis noch das zu versteuernde Ergebnis beeinflusst, darf nicht angesetzt werden.

Die latente Steuerschuld aus zu versteuernden tempordren Differenzen, die im Zusammenhang
mit Beteiligungen an Tochterunternehmen, assoziierten Unternehmen und Anteilen an Joint
Ventures stehen, darf nicht angesetzt werden, wenn der zeitliche Verlauf der Umkehrung der
tempordren Differenzen gesteuert werden kann und es wahrscheinlich ist, dass sich die
temporéren Unterschiede in absehbarer Zeit nicht umkehren werden.

Latente Steueranspriiche werden fiir alle abzugsfahigen tempordren Unterschiede, noch nicht
genutzten steuerlichen Verlustvortrdge und nicht genutzten Steuergutschriften in dem Mal3e erfasst, in
dem es wahrscheinlich ist, dass zu versteuerndes Einkommen verfiighar sein wird, gegen das die
abzugsfahigen temporéren Differenzen und die noch nicht genutzten steuerlichen Verlustvortrage und
Steuergutschriften verwendet werden kdnnen. Hierzu gibt es folgende Ausnahmen:

Latente Steueranspriiche aus abzugsfédhigen temporéren Differenzen, die aus dem erstmaligen
Ansatz eines Vermdgenswerts oder einer Schuld bei einem Geschaftsvorfall entstehen, der kein
Unternehmenszusammenschluss ist und der zum Zeitpunkt des Geschaftsvorfalls weder das
handelsrechtliche Periodenergebnis noch das zu versteuernde Ergebnis beeinflusst, dirfen nicht
angesetzt werden.

Latente Steueranspriiche aus zu versteuernden temporédren Differenzen, die im Zusammenhang
mit Beteiligungen an Tochterunternehmen, assoziierten Unternehmen und Anteilen an Joint
Ventures im Zusammenhang stehen, dirfen nur in dem Umfang erfasst werden, in dem es
wahrscheinlich ist, dass sich die tempordren Unterschiede in absehbarer Zeit umkehren werden
und ein ausreichendes zu versteuerndes Ergebnis zur Verfligung stehen wird, gegen das die
temporaren Differenzen verwendet werden kénnen.

Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird an jedem Bilanzstichtag Uberprift und in dem
Umfang reduziert, in dem es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass ein ausreichendes zu versteuerndes
Ergebnis zur Verfligung stehen wird, gegen das der latente Steueranspruch zumindest teilweise
verwendet werden kann. Nicht angesetzte latente Steueranspriiche werden an jedem Bilanzstichtag
tberprift und in dem Umfang angesetzt, in dem es wahrscheinlich geworden ist, dass ein kinftiges zu
versteuerndes Ergebnis die Realisierung des latenten Steueranspruches ermdglicht.
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Latente Steueranspriiche und -schulden werden anhand der Steuersatze bemessen, deren Gultigkeit fiir
die Periode, in der ein Vermdgenswert realisiert wird oder eine Schuld erflllt wird, erwartet wird.
Dabei werden die Steuersdtze (und Steuervorschriften) zu Grunde gelegt, die zum Bilanzstichtag
gultig oder angekiindigt sind.

Latente Steuern werden generell erfolgswirksam erfasst, auBer fur solche Positionen, die direkt im
Eigenkapital gebunden werden.

Latente Steueranspriiche und latente Steuerschulden werden miteinander verrechnet, wenn der
Konzern einen einklagbaren Anspruch auf Aufrechnung der tatsachlichen Steuererstattungsanspriiche
gegen tatsachliche Steuerschulden hat und diese sich auf Ertragsteuern des gleichen Steuersubjektes
beziehen, die von derselben Steuerbehdrde erhoben werden.

Umsatzsteuer

Umsatzerlose, Aufwendungen und Vermogenswerte werden nach Abzug der Umsatzsteuer erfasst.
Hierzu gibt es folgende Ausnahmen:

— wenn beim Kauf von Giitern oder Dienstleistungen angefallene Umsatzsteuer nicht von den
Steuerbehdrden eingefordert werden kann, wird die Umsatzsteuer als Teil der Herstellungskosten
des Vermogenswerts bzw. als Teil der Aufwendungen erfasst; und

— Forderungen und Schulden werden mitsamt dem darin enthaltenen Umsatzsteuerbetrag angesetzt.
Der Umsatzsteuerbetrag, der von der Steuerbehdrde erstattet wird oder an diese abgefiihrt wird,
wird unter den Forderungen oder Schulden in der Bilanz erfasst.

DERIVATIVE FINANZINSTRUMENTE UND SICHERUNGSGESCHAFTE

Im Dr. Scheller Cosmetics Konzern werden derivative Finanzinstrumente zur Steuerung von
gegenwadrtigen und zukinftigen Zinsrisiken eingesetzt. Die Instrumente dienen der Sicherung des
operativen Grundgeschéfts und der unternehmensnotwendigen Finanztransaktionen; zusétzliche
Risiken entstehen dem Konzern deshalb nicht. Die Transaktionen werden ausschlieBlich in
marktgéngigen Instrumenten (Swaps) durchgefihrt.

Der Einsatz von Zinsderivaten beschrankt sich auf Zinssicherungen fur langfristige Finanzierungen
sowie fallweise kurzfristige Zinsoptimierungen. Diese derivativen Finanzinstrumente werden zu dem
Zeitpunkt, zu dem der entsprechende Vertrag abgeschlossen wird, zunéchst mit ihren beizulegenden
Zeitwerten angesetzt und nachfolgend mit ihren beizulegenden Zeitwerten neu bewertet.

Derivative Finanzinstrumente werden als Vermdgenswerte angesetzt, wenn ihr beizulegender Zeitwert
positiv ist, und als Schulden, wenn ihr beizulegender Zeitwert negativ ist.
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Bei derivativen Finanzinstrumenten, die nicht die Kriterien fir eine Bilanzierung von
Sicherungsgeschéften erfullen, werden Gewinne oder Verluste aus Anderungen des beizulegenden
Zeitwerts sofort erfolgswirksam erfasst. Der beizulegende Zeitwert von Zinsswapkontrakten wird
unter Bezugnahme auf die Marktwerte dhnlicher Instrumente ermittelt.

3. SEGMENTBERICHTERSTATTUNG

Die Segmentberichterstattung im Dr. Scheller Cosmetics Konzern beinhaltet in erster Linie die in den
Unternehmensbereichen erstellten und vertriebenen Produkte. Die Aufteilung in die Unternehmens-
bereiche Dekorative Kosmetik, Gesichts- und Korperpflege und Zahn- und Mundpflege entspricht
auch der internen Organisationsstruktur. Die regionale Gliederung zeigt die internationale Aufteilung
der geschéftlichen Aktivitaten im Dr. Scheller Cosmetics Konzern. Die Geschéftsbereiche werden
basierend auf der Art der Produkte unabhé&ngig voneinander organisiert und gefiihrt. Jedes Segment
stellt dabei einen strategischen Geschaftsbereich dar, dessen Produktpalette und Mérkte sich von
denen anderer Segmente unterscheiden.

Die Unternehmensbereiche sowie die Geschéftsentwicklung in den Unternehmensbereichen und
Regionen werden im Konzernlagebericht dargestellt.

Segmentertrdge, Segmentaufwendungen und das Segmentergebnis umfassen Transfers zwischen
Geschéaftssegmenten. Diese Transfers werden bei der Konsolidierung eliminiert.

Die geografischen Segmente des Konzerns werden nach dem Standort der Vermdgenswerte des
Konzerns bestimmt. Verkdufe an die externen Kunden, die in den geografischen Segmenten
angegeben werden, werden entsprechend dem geografischen Standort der Kunden den einzelnen
Segmenten zugewiesen.

GESCHAFTSSEGMENTE

Die folgenden Tabellen enthalten Informationen zu Ertrdgen und Ergebnissen sowie Informationen zu
Vermogenswerten und Schulden der Geschéftssegmente des Konzerns fur die Geschaftsjahre 2006
und 2005.
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Dekorative Zahn- und Gesichts- und
in TEUR Kosmetik Mundpflege Kdrperpflege Summe
2005 | 2006 | 2005 | 2006 | 2005 | 2006 | 2005 2006
UMSATZ 47.859| 47.825| 17.935] 18.336| 9.412| 8.466| 75.206| 74.627
BRUTTOGEWINN 23.380| 23.480| 3.872| 3.950| 3.318| 2.518| 30.570| 29.948
BETRIEBSAUFWAND -21.081(-21.423| -2.537| -3.014| -3.995| -6.231| -27.613 | -30.668
BETRIEBSERGEBNIS
VOR ZINSEN UND
STEUERN (EBIT) 2.299| 2.057| 1.335 936 -677| -3.713| 2.957 -720
GEWINN VOR
ERTRAGSTEUERN (EBT) 946| 1.253| 1.383 609 -841| -3.859| 1.488| -1.997
GEWINN 496 886 383 461 -192| -2.927 687 | -1.580

Abweichend zum Vorjahr werden die Aufwendungen flir merchandising services (externer
Regalservice) in Hohe von TEUR 2.691 (Vorjahr: TEUR 2.364) nicht in den Betriebsaufwendungen
gezeigt, sondern in den Umsatzerlésen zum Abzug gebracht. Grund hierfir ist, dass es sich hierbei um

Erlésminderungen handelt.

Des Weiteren wurde im Vergleich zum Vorjahr bei der Berechnung des Betriebsergebnisses vor
Zinsen und Steuern (EBIT) eine Anderung vorgenommen um auf das Jahresergebnis vor Zinsen und

Ertragsteuern Uberzuleiten.

In der obigen Tabelle wurden die entsprechenden Anderungen der Vorjahreszahlen vorgenommen.
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Dekorative Zahn- und Gesichts- und
in TEUR Kosmetik Mundpflege Korperpflege Summe
31.12.05| 31.12.06 | 31.12.05| 31.12.06 | 31.12.05| 31.12.06 | 31.12.05| 31.12.06
Segmentvermdgen| 34.317| 35.501 8.281 9.611 7.433 4969| 50.031| 50.081

Segmentvermégen ist gem. IAS 14 die Bilanzsumme (Aktiva) von TEUR 52.882 (Vorjahr:
TEUR 51.596) abzuglich der Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente von TEUR 919 (Vorjahr:
TEUR 672), der aktiven latenten Steuern von TEUR 1.371 (Vorjahr: TEUR 738) und anderer
Steuererstattungsanspriiche von TEUR 511 (Vorjahr: TEUR 155).

Segmentschulden 12.458 8.326 491 3.123 1.929 1.460 ‘ 14.878| 12.909

Segmentschulden sind gem. IAS 14 die Bilanzsumme (Passiva) von TEUR 52.882 (Vorjahr:
TEUR 51.596) abzliglich des Eigenkapitals von TEUR 13.435 (Vorjahr: TEUR 15.019), der
Pensionsruckstellungen von TEUR 3.689 (Vorjahr: TEUR 5.081), der Steuerriickstellungen von
TEUR 343 (Vorjahr: TEUR 481) und der Riickstellungen fur passive latente Steuern von TEUR 1.998

(Vorjahr: TEUR 1.824) sowie abzuglich der Finanzverbindlichkeiten von TEUR 20.508 (Vorjahr:
TEUR 14.313).

Das Segmentvermdgen und die Segmentschulden des Vorjahres wurden aufgrund eines
Berechnungsfehlers in 2006 angepasst.
Sonstige Angaben nach IAS 14

Dekorative Zahn- und Gesichts- und
in TEUR Kosmetik Mundpflege | Koérperpflege Summe

2005 2006 2005 | 2006 | 2005 | 2006 | 2005 | 2006
Anteile an einem assoziierten
Unternehmen 86 113 25 0 18 32 129 145
Anteil am Jahresergebnis
eines  assoziierten  Unter-
nehmens 13 13 0 0 4 3 17 16
Investitionen in immaterielle
Anlagen und Sachanlagen 2.337 5.851 598 218| 426 109| 3.361| 6.178
Abschreibungen 3.212 4.325| 1.206 349| 585 686| 5.003| 5.360
davon im Ergebnis erfasste
Wertminderungen 0 0 385 50 0 591 385 641
Nicht zahlungswirksame
Ertrdge und Aufwendungen -1.347| -1.228 -503 -472| -264 -217| -2.114| -1.917
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3.2 SEGMENTE NACH KERNLANDERN'/MARKTEN

in TEUR Kernlander! Sonstige Summe

2005 2006 2005 2006 2005 2006
UMSATZ 60.281 55.050 14.925 19.577 75.206 74.627
BRUTTOGEWINN 21.908 21.852 8.662 8.096 30.570 29.948
BETRIEBSAUFWAND -21.197| -24.509 -6.416 -6.159 -27.613 -30.668

BETRIEBSERGEBNIS VOR
ZINSEN UND STEUERN

(EBIT) 711 -2.657 2.246 1.937 2.957 -720
GEWINN VOR

ERTRAGSTEUERN (EBT) -445 -3.668 1.933 1.671 1.488 -1.997
GEWINN -532 -2.764 1.219 1.184 687 -1.580

Abweichend zum Vorjahr werden die Aufwendungen flir merchandising services (externer
Regalservice) in Hohe von TEUR 2.691 (Vorjahr: TEUR 2.364) nicht in den Betriebsaufwendungen
gezeigt, sondern in den Umsatzerldsen zum Abzug gebracht. Grund hierfiir ist, dass es sich hierbei um
Erlésminderungen handelt.

Zugleich wurde im Vergleich zum Vorjahr bei der Berechnung des EBIT's eine Anderung
vorgenommen und auschlieflich das Jahresergebnis vor Zinsen und Ertragsteuern verwendet..

In der obigen Tabelle wurden die entsprechenden Anderungen der Vorjahreszahlen vorgenommen.

! Deutschland, Russland, Polen, Slowenien, Kroatien, Serbien, Boshien
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in TEUR Kernlander Sonstige Summe

31.12.05 | 31.12.06 | 31.12.05 | 31.12.06 | 31.12.05 31.12.06

Segmentvermdgen 40.970 41.211 9.061 8.870 50.031 50.081

Segmentvermogen ist gem. IAS 14 die Bilanzsumme (Aktiva) des TEUR 52.882 (Vorjahr:
TEUR 51.596) abzuglich der Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente von TEUR 919
(Vorjahr: TEUR 672), der aktiven latenten Steuern von TEUR 1.371 (Vorjahr: TEUR 738) und
anderer Steuererstattungsanspriiche von TEUR 511 (Vorjahr: TEUR 155).

Segmentschulden | 12.539 10.500 2.339 2.409 14.878 12.909
Segmentschulden sind gem. IAS 14 die Bilanzsumme (Passiva) von TEUR 52.882 (Vorjahr:
TEUR 51.596) abziglich des Eigenkapitals von TEUR 13.435 (Vorjahr: TEUR 15.019), der
Pensionsruckstellungen von TEUR 3.689 (Vorjahr: TEUR 5.081), der Steuerriickstellungen von
TEUR 343 (Vorjahr: TEUR 481) und der Rickstellungen fur passive latente Steuern wvon
TEUR 1.998 (Vorjahr: TEUR 1.824) sowie abzlglich der Finanzverbindlichkeiten von TEUR 20.508

(Vorjahr: TEUR 14.313).

Das Segmentvermdgen und die Segmentschulden des Vorjahres wurden aufgrund eines
Berechnungsfehlers in 2006 angepasst.

Sonstige Angaben nach IAS 14

in TEUR Kernlander Sonstige Summe
2005 2006 2005 2006 2005 2006

Anteile  an einem assoziierten

Unternehmen 129 145 0 0 129 145

Anteil am  Jahresergebnis  eines

assoziierten Unternehmens 17 16 0 0 17 16

Investitionen in immaterielle Anlagen

und Sachanlagen 2.780 4.964 581| 1.214| 3.361| 6.178

Abschreibungen 4.204 4.288 799 1.072| 5.003| 5.360

davon im Ergebnis erfasste Wert-

minderungen 385 641 0 0 385 641

Nicht zahlungswirksame Ertrdge und

Aufwendungen -1.695 -1.415 -419 -502| -2.114| -1.917
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4. SONSTIGE ERTRAGE UND AUFWENDUNGEN

4.1 SONSTIGE BETRIEBLICHE ERTRAGE

2006 2005
TEUR TEUR
Gewinn aus Anlageabgangen 2 0
Ertrage aus der Auflésung von Rickstellungen 0 147
Sonstige betriebliche Ertrége 60 477
62 624
4.2 SONSTIGE BETRIEBLICHE AUFWENDUNGEN
2006 2005
TEUR TEUR
Verluste aus Anlageabgédngen 7 328
Sonstige Aufwendungen 5 101
12 429
4.3 FINANZERTRAGE
2006 2005
TEUR TEUR
Zinsertrage 21 99
Wechselkursdifferenzen 48 36
69 135
4.4 FINANZAUFWENDUNGEN
2006 2005
TEUR TEUR
Zinsaufwendungen 1.268 1.287
Wechselkursdifferenzen 78 317

1.346 1.604




4.5 ANTEIL AM GEWINN ASSOZIIERTER UNTERNEHMEN
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2006 2005
TEUR TEUR
Gewinnanteile von assoziierten Unternehmen 16 17
4.6 MATERIALAUFWAND
2006 2005
TEUR TEUR
Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe
und fur bezogene Waren 33.981 31.683
Aufwendungen fiir bezogene Leistungen 2.782 5.083
36.763 36.766
4.7 PERSONALAUFWAND
2006 2005
TEUR TEUR
Lohne und Gehélter 14.363 12.983
Soziale Abgaben und Aufwendungen fur Unterstiitzung 2.561 2.417
Aufwendungen fiir Altersversorgung 293 353
17.217 15.753

5. ERTRAGSTEUERAUFWAND

Die wesentlichen Bestandteile des Ertragsteueraufwands furr die Geschéftsjahre 2006 und 2005 setzen

sich wie folgt zusammen:

2006 2005

TEUR TEUR

Tatsachlicher Ertragsteueraufwand 42 25

Latente Ertragsteuern -459 776
In der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung ausgewiesener

Ertragsteueraufwand -417 801
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Die Uberleitungsrechnung zwischen den Ertragsteuern und dem Produkt aus bilanziellem
Periodenergebnis und dem anzuwenden Steuersatz des Konzerns fir die Geschaftsjahre 2006 und

2005 setzt sich wie folgt zusammen:

Ergebnis aus fortzufiihrenden

Geschéftsbereichen vor Ertragsteuern

Ertragsteueraufwand bei einem Steuersatz

von 37,60 % (Vorjahr: 37,30 %)

Effekte aus

- Steuersatzanderungen

- Anpassungen von in Vorjahren angefallenen tatsachlichen
Ertragsteuern

- Nicht abzugsfahige Aufwendungen

- aus Abschreibung der aktiven latenten Steuern auf den Verlustvortrag
Dr. Scheller Cosmetics Polska Sp.z.0.0.

In der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

ausgewiesene Ertragsteuern

Latente Steueranspriiche und latente Steuerschulden

2006 2005

TEUR TEUR
-1.997 1.488
751 -555
-10 0
-42 0
-151 -149
-131 -97
417 -801

Die latenten Steueranspriiche bzw. die latenten Steuerschulden setzen sich zum Bilanzstichtag wie

folgt zusammen:

31.12.2006 31.12.2005
TEUR TEUR
Vorréate 7 31
Sonstige Vermogenswerte 23 0
Verbindlichkeiten 431 0
Ruckstellungen fur Pensionen und dhnliche Verpflichtungen 458 474
Steuerliche Verlustvortrage 452 233
Aktive latente Steuern 1.371 738
Anlagevermogen 1.883 1.686
Forderungen und sonstige Vermdgenswerte 9 78
Verbindlichkeiten 106 60
Passive latente Steuern 1.998 1.824
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Abweichend zum Vorjahr erfolgt keine Saldierung der aktiven latenten Steuern mit den passiven
latenten Steuern, da die Voraussetzungen einer Saldierung nicht gegeben sind. Die Vorjahreswerte
wurden entsprechend angepasst.

Die folgende Tabelle zeigt die Ergebniseffekte aus der Verdnderung der temporéren Differenzen und
aus der Veranderung des steuerlichen Verlustvortrages.

31.12.2006 31.12.2005
TEUR TEUR

Aktive latente Steuern
Vorrate -24 -34
Sonstige Vermdgenswerte 23 -245
Verbindlichkeiten 431 0
Riickstellungen fir Pensionen und dhnliche Verpflichtungen -16 132
Steuerliche Verlustvortrage 219 -391

633 -538
Passive latente Steuern
Anlagevermogen -197 -171
Forderungen und sonstige Vermdgenswerte 69 -76
Ubrige Ruckstellungen 0 12
Verbindlichkeiten -46 -3

-174 -238
Latente Ertragsteuern 459 -776

In Deutschland bestehen steuerliche Verlustvortrdge in Hohe von TEUR 1.363 (Kdorperschaftsteuer)
sowie TEUR 1.125 (Gewerbesteuer) (Vorjahr: Korperschaftsteuer TEUR 608; Gewerbesteuer
TEUR 652), die dem Konzern unbegrenzt zur Verrechnung mit kiinftigem zu versteuerndem Ergebnis
des Unternehmens zur Verfligung stehen. Zum 31. Dezember 2006 wurden ebenso wie zum
31. Dezember 2005 die aktiven latenten Steuern aus steuerlichen Verlustvortragen der Dr. Scheller
Cosmetics Polska Sp.z.0.0. vollstdndig abgewertet, da es nicht wahrscheinlich ist, dass ein
ausreichendes zu versteuerndes Einkommen bzw. passive latente Steuern zur Verfligung stehen, gegen
die der latente Steueranspruch zumindest teilweise verwendet werden kann.

6. ERGEBNIS JE AKTIE

Das Ergebnis je Aktie lag 2006 bei -0,25 EUR (Vorjahr: 0,11 EUR) und wurde mittels Division des
Jahresergebnisses durch die durchschnittliche Anzahl der im Berichtsjahr ausstehenden Aktien
ermittelt (IAS 33.70). Seit Abwicklung des Aktienrlickerwerbs im Jahr 2002 hélt die Dr. Scheller
Cosmetics AG 60.000 eigene Aktien (0,92 %). Diese wurden fur die Berechnung des Ergebnisses je
Aktie in Abzug gebracht. Daraus resultierte eine zeitlich gewichtete Anzahl von 6.440.000 Aktien. Da
keine Finanzinstrumente ausstehen, die in Aktien umgetauscht werden konnen, ergibt sich kein
abweichendes verwassertes Ergebnis je Aktie.
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7. RESTRUKTURIERUNGSAUWENDUNGEN

Im November 2006 hat der VVorstand beschlossen, den wesentlichen Teil der Produktion des Bereiches
Gesichts- und Korperpflege auszulagern. Infolge der Produktionsverlagerung wurden 23 Mitarbeiter
tiber einen Sozialplan und Interessenausgleich freigesetzt; die diesem Bereich zuzurechnenden
Vermdogenswerte (Maschinen und Vorréte) wurden abgewertet.

2006
Mio. EUR
Kosten in Zusammenhang mit der Beendigung der Arbeitsverhdltnisse 1,5
Verlust aus der Wertminderung von Sachanlagen 0,6
Verlust aus der Wertminderung von Vorréten 0,4
2,5

Die unter den sonstigen Rickstellungen ausgewiesene Restrukturierungsrickstellung betrdgt zum
Bilanzstichtag Mio. EUR 1,2.
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8. IMMATERIELLE VERMOGENSGEGENSWERTE UND SACHANLAGEN
Immaterielle Grundstulicke, | Technische | Betriebs- Geleistete Summe
Vermdgenswerte | grundstiicks- | Anlagen und Anzahlungen der Gesamt
gleiche und Geschafts- | und Anlagen | Sachanlagen
Rechte und | Maschinen | ausstattung im Bau
Bauten
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Anschaffungskosten
Anfangsstand zum
1. Januar 2005 2.964 25.552 11.650 22.503 232 59.937 | 62.901
Zugange 140 50 71 2.936 164 3.221| 3.361
Abgange 0 0 0 536 234 770 770
Umbuchungen 0 71 71 0 0
Endstand zum
31. Dezember 2005 3.104 25.602 11.721 24.974 91 62.388 | 65.492
Abschreibungen
Anfangsstand zum
1. Januar 2005 1.899 8.366 5.749 16.456 30.571| 32.470
Zugénge 679 870 882 2.572 4.324 5.003
Abgange 0 0 0 273 0 273 273
Endstand zum
31. Dezember 2005 2.578 9.236 6.631 18.755 0 34.622 | 37.200
Buchwert zum
31. Dezember 2005 526 16.366 5.090 6.219 91 27.766 | 28.292
Anschaffungskosten
Anfangsstand zum
1. Januar 2006 3.104 25.602 11.721 24.974 91 62.388 | 65.492
Zugénge 17 20 136 5.542 463 6.161 6.178
Abgénge 0 0 189 0 189 189
Umbuchungen 0 127 0 36 -163 0 0
Endstand zum
31. Dezember 2006 3.121 25.749 11.857 30.363 391 68.360 | 71.481
Abschreibungen
Anfangsstand zum
1. Januar 2006 2.578 9.236 6.631 18.755 0 34.622 | 37.200
Zugange 210 882 1.237 3.031 5.150 5.360
Abgénge 0 0 0 185 185 185
Endstand zum
31. Dezember 2006 2.788 10.118 7.868 21.601 0 39.587| 42.375
Buchwert zum
31. Dezember 2006 333 15.631 3.989 8.762 391 28.773| 29.106

Auf die fortgefiihrten Anschaffungskosten der Marke DentaClin (Zahncreme und Zahnbirsten) wurde

aufgrund der rucklaufigen Stiickzahlen eine Wertminderung in Hohe von TEUR 50 vorgenommen.
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Im Sachanlagevermégen wurde ein Impairmenttest insbesondere flr die Anlagegiter durchgefihrt,
welche den Bereich Gesichts- und Kdrperpflege (Skin Care) betreffen. Dabei wurde ein ,,impairment”
in Hohe von TEUR 591 festgestellt und eine auRerplanméRige Abschreibung vorgenommen.

Die Abschreibungen auf immaterielle Vermdgenswerte in Hohe von TEUR 210 (Vorjahr: TEUR 679)
entfallen TEUR 6 (Vorjahr: TEUR 4) auf die Umsatzkosten und TEUR 204 (Vorjahr: TEUR 675) auf
die allgemeinen Verwaltungs-, Marketing- und Vertriebskosten..

Die Buchwerte der technischen Anlagen und Maschinen beinhalten in Héhe von TEUR 2.478
(Vorjahr: TEUR 3.243) im Rahmen von Finanzierungsleasing gehaltene Vermdgenswerte.

Der Buchwert des Grundvermdgens betrdgt TEUR 15.631 (Vorjahr: TEUR 16.366). Es bestehen
grundpfandrechtliche Besicherungen gegeniber Kreditinstituten in Héhe von TEUR 5.415 (Vorjahr:
TEUR 6.922).

9. ANTEILE AN EINEM ASSOZIIERTEN UNTERNEHMEN

Die 50 %-ige Beteiligung an dem assoziierten Unternehmen Dr. Scheller Cosmetics kozmetika in
storitve d.o.0., Ljubljana, Slowenien, wird nach der Equity-Methode in den Konzernabschluss
einbezogen, da die Dr. Scheller Cosmetics AG durch vertragliche Vereinbarung auf die Ausibung
ihrer Rechte aus der Gesellschafterstellung fur das Geschéftsjahr 2006 bis zum 31. Dezember 2006
verzichtet hat.

2006 2005

TEUR TEUR
Anfangsstand zum 1. Januar 129 112
Zugénge / Anteil am Gewinn 16 17
Buchwert zum 31. Dezember 145 129
Dr. Scheller Cosmetics kozmetika in storitve d.o.o., Ljubljana,
Slowenien, 31.12.2006 |31.12.2005

TEUR TEUR
Summe der Vermdgenswerte 439 417
Summe der Schulden 240 254
Umsatzerldse 1.104 908
Jahresergebnis 32 34




10. VORRATE
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31.12.2006 |31.12.2005
TEUR TEUR

Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 4.869 4.702
Abwertungen auf Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe -1.406 -680
Unfertige Erzeugnisse 1.556 1.208
Fertige Erzeugnisse 5.494 6.004
Handelswaren 1.125 1.180
Abwertungen auf fertige Erzeugnisse und auf Handelswaren -1.882 -2.008
Geleistete Anzahlungen 326 0
10.082 10.406

Aufgrund von Uberbestianden und eingeschrankter Verwertbarkeit wurden Abwertungen hauptséchlich
bei Fertige Erzeugnisse in Hohe von TEUR 1.374 (Vorjahr: TEUR 820) vorgenommen.

11. FORDERUNGEN AUS LIEFERUNGEN UND LEISTUNGEN,

DERUNGEN, VORAUSZAHLUNGEN UND SONSTIGE FORDERUNGEN

STEUERFOR-

31.12.2006 31.12.2005
TEUR TEUR

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 7.313 9.044
Einzelwertberichtigungen auf Forderungen aus Lieferungen und

Leistungen -857 -706

Forderungen gegen verbundene Unternehmen 2.800 1.082

9.256 9.420

Vorauszahlungen 0 21

Steuerforderungen 511 155

Sonstige Forderungen 1.492 1.763

11.259 11.359

Der Buchwert der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, Steuerforderungen und sonstigen

Forderungen entspricht ihrem beizulegenden Zeitwert.




12. ZAHLUNGSMITTEL UND ZAHLUNGSMITTELAQUIVALENTE

Anlage 6/31

31.12.2006 31.12.2005
TEUR TEUR
Kassenbestand 2 0
Guthaben bei Kreditinstituten 917 672
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldgquivalente 919 672

Fur Zwecke der Konzernkapitalflussrechnung umfasst der Finanzmittelfonds die Zahlungsmittel
und Zahlungsmitteldquivalente sowie die in Anspruch genommenen Kontokorrentkredite und

Geldmarktdarlehen mit einer urspriinglichen Félligkeit von weniger als drei Monaten.

31.12.2006 31.12.2005
TEUR TEUR
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 919 672
Kontokorrentkredite und kurzfristige Geldmarktdarlehen -11.029 -6.163
Finanzmittelfonds -10.110 -5.491
Uberleitung auf Verbindlichkeiten gegentiber Kreditinstituten
31.12.2006 31.12.2005
TEUR TEUR
Kontokorrentkredite und kurzfristige Geldmarktdarlehen -11.029 -6.163
Bankkredite einschliellich Tilgungsanteile mit Laufzeit
> 3 Monate aber < 12 Monate -3.687 -952
Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten (kurzfristig) -14.716 -7.115

Gegenlber dem Konzernabschluss vom 31. Dezember 2005 wurde die Zusammensetzung des
Finanzmittelfonds geéndert. Kurzfristige Verbindlichkeiten gegenlber Kreditinstituten mit einer
Restlaufzeit von mehr als 3 Monaten sind nicht mehr im Finanzmittelfonds enthalten. Die Darstellung
der Kapitalflussrechnung des Vorjahres wurde entsprechend angepasst.

Ausfallrisiko

Die finanziellen Vermdgenswerte der Dr. Scheller Cosmetics AG umfassen hauptsachlich Zahlungs-
mittel und Zahlungsmitteldquivalente, Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, Steuer-
forderungen und sonstige Forderungen, die die maximale Gefédhrdung des Konzerns durch das Aus-
fallrisiko im Verhaltnis zu den finanziellen Vermdgenswerten darstellen.
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Das Ausfallrisiko des Konzerns resultiert hauptsachlich aus den Forderungen aus Lieferungen und
Leistungen und den sonstigen Forderungen. Die in der Bilanz ausgewiesenen Betrége verstehen sich
abzlglich der Wertberichtigungen fir voraussichtlich uneinbringliche Forderungen, die auf der
Grundlage von Vergangenheitserfahrungen und des derzeitigen wirtschaftlichen Umfeldes geschéatzt
wurden.

Das Ausfallrisiko ist bei den Zahlungsmitteln und Zahlungsmitteldquivalenten beschrénkt, da diese bei
Banken gehalten werden.

Beim Konzern liegt keine signifikante Konzentration von Ausfallrisiken vor, da die Risiken (ber eine
groRe Zahl von Vertragsparteien und Kunden verteilt sind.

13. EIGENKAPITAL

31.12.2006 | 31.12.2005
TEUR TEUR

Gezeichnetes Kapital 6.500 6.500
Kapitalriicklage 7.800 7.800
Eigene Anteile -315 -315
Ausgleichsposten aus der Wahrungsumrechnung -10 -6
Gewinnricklagen -540 1.040
Gewinnrucklagen 145 145
Gewinnvortrag 895 208
Jahresergebnis -1.580 687
13.435 15.019

Gezeichnetes Kapital

Das Grundkapital betragt EUR 6.500.000 und ist in 6.500.000 Stiickaktien eingeteilt. Die Gesellschaft
hélt seit Abwicklung des Aktienrlickerwerbs im Jahr 2002 60.000 Stiickaktien (entsprechend 0,92 %
des Grundkapitals der Gesellschaft).

Genehmigtes Kapital

Die Hauptversammlung vom 8. Juni 2004 hat den Vorstand erméchtigt, mit Zustimmung des
Aufsichtsrats das Grundkapital bis zum 7. Juni 2009 durch Ausgabe neuer Stiickaktien gegen Bar-
oder Sacheinlagen einmal oder mehrmals, insgesamt jedoch hdchstens um EUR 2.600.000,00, zu
erhéhen. Die Hauptversammlung vom 22. Juni 2006 hat den Vorstand bis zum 21. Dezember 2007
ermachtigt, eigene Aktien bis zu insgesamt 10 v. H. des derzeitigen Grundkapitals zu erwerben.

Kapitalrucklage
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Die Kapitalriicklage enthdlt das Agio aus der Ausgabe von Aktien im Zusammenhang mit dem
Bdrsengang der Dr. Scheller Cosmetics AG im Jahr 1999.

Eigene Anteile

Die von der Dr. Scheller Cosmetics AG erworbenen eigenen Anteile werden vom Eigenkapital
abgezogen. Der Kauf, Verkauf, die Ausgabe oder Einziehung von eigenen Anteilen wird nicht
erfolgswirksam erfasst.

Ausgleichsposten aus der Wahrungsumrechnung

Dieser Posten enthédlt die Unterschiede aus der erfolgsneutralen Wahrungsumrechnung der
Jahresabschliisse der einbezogenen Konzernunternehmen.

Gewinnricklagen

Die Gewinnriicklagen enthalten die in der Vergangenheit erwirtschafteten Ergebnisse der in den
Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen, soweit sie nicht ausgeschiittet wurden.

14. PENSIONSRUCKSTELLUNGEN

Die versicherungsmathematischen Bewertungen des Barwertes der leistungsorientierten Ver-
pflichtungen wurden zum 31. Dezember 2006 von Kern Mauch & Kollegen GmbH, Sachverstandige
flr Dbetriebliche Altersversorgung und Vergutung, Stuttgart, durchgefiihrt. Der Barwert der
leistungsorientierten Verpflichtung und der dazugehérige Dienstzeitaufwand wurden nach der
Methode der laufenden Einmalprdmien ermittelt.

Die wichtigsten Annahmen sind:

Pramissen 2006 2005
% %
Abzinsungssatz 4,50 4,00
Lohn-/Gehaltstrend 1,50 1,50
Rententrend 1,50 1,50
Fluktuation 0,00 0,00

In der Gewinn- und Verlustrechnung sind folgende Betrdge erfasst:

2006 2005
TEUR TEUR




Laufender Dienstzeitaufwand

Zinsaufwand
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64 67
222 207
286 274

Der gesamte Aufwand des Geschéftsjahres in Hohe von TEUR 286 (Vorjahr: TEUR 274) wurde in

den allgemeinen Verwaltungskosten erfasst.

Der in der Bilanz ausgewiesene Betrag aus der Verpflichtung des Konzerns hinsichtlich Altersver-

sorgungsplénen ergibt sich wie folgt:

31.12.2006 | 31.12.2005
TEUR TEUR

Ruckstellung nach I1AS 19 zum 1.1. 5.081 5.037
Dienstzeit- und Zinsaufwand 274 308
Pensionszahlungen -275 -264
Beizulegender Zeitwert des Planvermdgens -1.391 0
Ruckstellung nach 1AS 19 zum 31.12. 3.689 5.081
Barwert der Pensionsverpflichtungen (DBO) 5.059 5.298
Nicht bilanzierte versicherungs-mathematische Gewinne (+) /

Verluste (-) 21 =217
Beizulegender Zeitwert des Planvermdgens -1.391 0
Ruckstellung nach IAS 19 zum 31.12. 3.689 5.081

Die Pensionsriickstellungen sind ausschlie8lich den langfristigen Schulden zugeordnet.

Die Veranderung des Barwerts der leistungsorientierten Verpflichtungen des laufenden Geschéfts-
jahres stellen sich wie folgt dar:

2006 2005

TEUR TEUR
Zum 1.1 5.298 5.003
Dienstzeitaufwand 67 51
Zinsaufwand 207 255
Gezahlte Leistungen -275 -263
Versicherungsmathematische Gewinne und Verluste -238 252
Zum 31.12. 5.059 5.298
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Die Verénderung des beizulegenden Zeitwerts des Planvermdgens im laufenden Geschaftsjahr stellt
sich wie folgt dar:

2006 2005

TEUR TEUR
Zum 1.1. 0 0
Beitrége des Konzerns 1.405 0
Erwarteter Verlust aus Planvermdgen -14 0
Zum 31.12. 1.391 0

Im Dezember 2006 wurde eine Rickdeckungsversicherung zur Absicherung einer Pensionszusage fur
ein Vorstandsmitglied abgeschlossen. Die Einmalprdmie fir die Versicherung betrug TEUR 1.405.
Zum Bilanzstichtag wurde dieser Rulckdeckungsversicherungsanspruch in Hohe von TEUR 1.391
aktiviert.

Bezliglich des Planvermdgens wird im Geschaftsjahr 2007 mit einer Rendite von 2,2 % gerechnet.

Ein Zwei-Jahres-Vergleich der erfahrungsbedingten Anpassungen stellt sich wie folgt dar:

2006 2005
TEUR TEUR
Barwert der leistungsorientierten Verpflichtung 5.059 5.298
Beizulegender Zeitwert des Planvermdgens -1.391 0
Plandefizit 3.668 5.298
Erfahrungsbedingte Anpassungen bei den Planverpflichtungen
Betrag (TEUR) -28 468

Prozentsatz der Planverpflichtung (%) 1 9
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15. VERBINDLICHKEITEN GEGENUBER KREDITINSTITUTEN, VERBINDLICH-
KEITEN AUS LIEFERUNGEN UND LEISTUNGEN, LEASINGVERBINDLICH-
KEITEN, STEUERVERBINDLICHKEITEN UND SONSTIGE SCHULDEN

31.12.2006 | 31.12.2005
TEUR TEUR

Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten 19.371 12.297
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 2.241 3.391
Verbindlichkeiten aus Lohn, Gehalt und Urlaubsanspriichen 492 1.367
Verbindlichkeiten im Rahmen der sozialen Sicherheit 156 505
Bonusaufwendungen 3.017 3.222
Zentralvergutung und Skonto 436 1.295
Marketing- und Vertriebsaufwendungen 1.985 2.855
Sonstige Verbindlichkeiten 1.424 116
Sonstige Schulden 7.510 9.360
Verbindlichkeiten aus Lohn- und Kirchensteuern 314 309
Umsatzsteuerverbindlichkeiten 0 152
Sonstige Steuerverbindlichkeiten 29 20
Steuerverbindlichkeiten 343 481
Leasingverbindlichkeiten 1.137 2.016
Langfristige Verbindlichkeiten aus Finanzleasingvertragen 708 1.050
Kurzfristige Verbindlichkeiten aus Finanzleasingvertragen 429 966
30.602 27.545

Die im Vorjahr unter den kundenbezogenen Ruickstellungen ausgewiesenen Verbindlichkeiten aus
Bonuszahlungen an Kunden von TEUR 3.017 (Vorjahr: TEUR 3.222) sowie aus Zentralvergitung und
Skonto von TEUR 436 (Vorjahr: TEUR 1.295) werden im Geschéftsjahr 2006 unter den sonstigen

Schulden ausgewiesen.

Des Weiteren werden abweichend zum Vorjahr die Rickstellungen fiir Abfindungen von TEUR 310
(Vorjahr: TEUR 51) den Rickstellungen und nicht mehr den Verbindlichkeiten zugeordnet.

Die Anpassung der VVorjahreswerte in der Bilanz wurde vorgenommen.

Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten

31.12.2006 | 31.12.2005
TEUR TEUR
Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten 19.371 12.297
Restlaufzeit bis zu 1 Jahr (kurzfristig) 14.716 7.115
Restlaufzeit Gber 1 Jahr (langfristig) 4.655 5.182




Die Aufteilung der Verbindlichkeiten gegentber Kreditinstituten stellt sich wie folgt dar:
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31.12.2006 Vorjahr
TEUR TEUR
Kontokorrentkredite 4775 3.905
Geldmarktdarlehen 6.000 2.257
Bankdarlehen 8.596 6.135
19.371 12.297
Die Darlehen und Kontokorrentkredite weisen folgende Restlaufzeiten auf:
31.12.2006 Vorjahr
TEUR TEUR
Jederzeit fallig oder bis zu einem Jahr 14.716 7.115
Mebhr als ein Jahr und bis zu zwei Jahren 1.922 2.353
Mehr als zwei und bis zu finf Jahren 2.432 2.128
Mehr als flnf Jahre 301 701
19.371 12.297
Abziiglich Betrdge mit einer Restlaufzeit von bis zu zwdlf Monaten
(unter kurzfristige Darlehen ausgewiesen) 14.716 7.115
Betrdge mit einer Restlaufzeit von mehr als 12 Monaten 4.655 5.182
Aufgliederung der Darlehen und Kontokorrentkredite nach Wahrungen:
Per 31.12.2006 Summe EUR CHF
TEUR TEUR TEUR
Kontokorrentkredite 4.775 4.775 0
Bankdarlehen 14.596 12.863 1.733
19.371 17.638 1.733
Per 31.12.2005 Summe EUR CHF
TEUR TEUR TEUR
Kontokorrentkredite 3.905 3.905 0
Bankdarlehen 8.392 6.349 2.043
12.297 10.254 2.043
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Die durchschnittlichen Zinssatze beliefen sich auf:

31.12.2006 Vorjahr
% %
Kontokorrentkredite 5,80 5,35
Bankdarlehen 3,94 3,30

Fur Bankdarlehen in Hohe von Mio. EUR 8.596 (Vorjahr: Mio. EUR 6.135) wurden feste Zinssatze
vereinbart. Damit wird das Unternehmen einem Zinsénderungsrisiko fur den beizulegenden Zeitwert
ausgesetzt. Die beizulegenden Zeitwerte entsprechen den Buchwerten.

Sonstige wesentliche Merkmale der vom Konzern aufgenommenen Darlehen:

e Die Kontokorrentkredite sind jederzeit féllig. Die Kontokorrentkredite sind unbesichert. Der
durchschnittliche effektive Zinssatz bei Kontokorrentkrediten betragt ungefahr 5,80 % (\Vorjahr:
5,35 %) pro Jahr und wird Uberwiegend auf Basis des 3-Monats-Euribor plus einem Aufschlag
ermittelt.

e Der Konzern hat zwei wesentliche Bankdarlehen:

o Ein Darlehen Uber TEUR 3.208 (Vorjahr: TEUR 0). Der Kredit wurde im August 2006
aufgenommen. Die Tilgung hat am 30. Dezember 2006 begonnen und wird bis zum
30. September 2009 andauern. Das Darlehen ist nicht durch Grundschulden besichert und hat
einen festen Zinssatz in Hohe von 4,44 %.

0 Ein Darlehen Uber TEUR 874 (Vorjahr: TEUR 1.068), das durch Grundschulden des Konzern
besichert ist. Das Darlehen wurde im Juni 2001 gewahrt und soll bis 1. Juli 2010 zurtickgezahlt
werden. Das Darlehen hat einen festen Zinssatz in Héhe des 6-Monats-Euribor plus einer Marge
von insgesamt 4,50 % (Vorjahr: 3,90 %).

Zum 31. Dezember 2006 verfiigte der Konzern Uber nicht in Anspruch genommene Kreditlinien in
Hohe von TEUR 3.405 (Vorjahr: TEUR 11.728), fiir die alle fur die Inanspruchnahme notwendigen
Bedingungen bereits erfillt sind.



Leasingverbindlichkeiten

Die Leasingverbindlichkeiten stellen sich wie folgt dar:

Mit einer Restlaufzeit von bis zu einem
Jahr

Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem
Jahr und bis zu funf Jahren

Abziglich zukinftige Finanzierungskosten
Barwert der Leasingverpflichtungen
Abzlglich: Zur Rickzahlung innerhalb
von zwdlf Monaten falliger Betrag (unter
den kurzfristigen Schulden ausgewiesen)

Zur Rickzahlung nach mehr als zwolf
Monaten félliger Betrag

Mindestleasingzahlung

Anlage 6/39

Barwert der

Mindestleasingzahlung

31.12.2006 Vorjahr 31.12.2006  Vorjahr
TEUR TEUR TEUR TEUR
481 966 429 966
749 1.230 708 1.050
1.230 2.196 1.137 2.016
93 180
1.137 2.016
429 966
708 1.050

Bis zum 31. Dezember 2005 beschaffte sich der Konzern bestimmte technische Anlagen und
Maschinen im Rahmen von Finanzierungsleasingvereinbarungen. Die durchschnittliche Laufzeit
betragt 5 Jahre. Zum 31. Dezember 2006 betrug der durchschnittliche Effektivzinssatz 5,58 %. Die
Zinssatze wurden bei Vertragsabschluss fest vereinbart. Alle Leasingverhéltnisse basieren auf fest

vereinbarten Raten. Es wurden keine Vereinbarungen uber Eventualmietzahlungen getroffen.

Alle Leasingverpflichtungen lauten auf Euro.

Der beizulegende Zeitwert der Leasingverpflichtungen des Konzerns entspricht annahernd dem

Buchwert.



16. RUCKSTELLUNGEN
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Kundenbezogene | Restrukturie- Sonstige | Gesamt
Rickstellungen rungs-
riickstellungen
TEUR TEUR TEUR TEUR

Anfangsstand zum 1. Januar 2005 3.683 0 783 4.466
Zufiihrung 1.080 0 928 2.008
Verbrauch 3.564 0 640 4.204
Auflésung 0 0 143 143
Endstand zum 31. Dezember 2005 1.199 0 928 2127
Anfangsstand zum 1. Januar 2006 1.199 0 928 2.127
Zufiihrung 838 1.204 1.071 3.113
Verbrauch 1.199 0 714 1.913
Auflosung 0 0 169 169
Endstand zum 31. Dezember 2006 838 1.204 1.116 3.158

Die Restrukturierungsrickstellungen von TEUR 1.204 betrifft im Wesentlichen die Kosten des
Arbeitsplatzabbaus, die durch die Produktionsverlagerung des Bereichs Gesichts- und Korperpflege
(Skin Care) zu OJSC Concern "KALINA" verursacht wurde.

Die sonstigen Rickstellungen enthalten im Wesentlichen mit TEUR 409 (Vorjahr: TEUR 320)
Tantiemeverpflichtungen, mit TEUR 311 (Vorjahr: TEUR 18) Abfindungsverpflichtungen und mit

TEUR 216 (Vorjahr: TEUR 257) eine Drohverlustriickstellung.

Beziglich der durchgefiihrten Umgliederungen bzw. Anpassungen verweisen wir auf die
Ausfiihrungen zu den Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen.

17. EVENTUALVERBINDLICHKEITEN UND SONSTIGE FINANZIELLE VER-

PFLICHTUNGEN

31.12.2006 31.12.2005
TEUR TEUR
Sonstige finanzielle Verpflichtungen
Verpflichtungen aus Miet- und Leasingvertragen
fallig im Folgejahr 251 94
féllig in 2 bis 5 Jahren 1.005 1.057
fallig in > 5 Jahren 251 0
Summe 1.507 1.151

Dr. Scheller Cosmetics AG unterliegt im Zuge ihrer normalen Geschéftstatigkeit mdglichen
Verpflichtungen aus Verfahren und geltend gemachten Anspriichen. Schétzungen bzgl. mdglicher
zukunftiger Aufwendungen sind zahlreichen Unsicherheiten unterworfen.
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Dr. Scheller Cosmetics AG erwartet hieraus keine wesentlichen negativen Auswirkungen auf die
wirtschaftliche bzw. finanzielle Situation des Dr. Scheller Cosmetics Konzerns.

Weitere finanzielle Verpflichtungen bestehen im Rahmen des (blichen Geschéaftsverkehrs. Es
bestehen zum Stichtag Abnahmeverpflichtungen im Rahmen von langfristigen Lieferantenver-
einbarungen in Hohe von TEUR 2.060.

18. DERIVATIVE FINANZINSTRUMENTE

Der Konzern benutzt Zinsswaps zur Absicherung des Zinsanderungsrisikos aus seinen Bankdarlehen.
Bei Vertrdgen mit einem Nennwert von TEUR 2.554 wurden die Zinsauszahlungen mit
durchschnittlich 5,1 % fir die Zeitrdume bis Juli 2010 fixiert, denen variable Zinseinzahlungen von
EURIBOR plus 2,86 Prozentpunkte gegentberstehen.

Der beizulegende Zeitwert zum 31. Dezember 2006 von TEUR - 216 (Vorjahr: TEUR - 257) (Ausweis
unter den Ruckstellungen) entspricht dem Ruckkaufswert bei vorzeitiger fiktiver Auflésung der
abgeschlossenen Derivate. Er wurde auf Basis allgemein anerkannter Bewertungsmodelle (Black
-Scholes, Heath-Jarrow-Morton) ermittelt. Die Anderung der beizulegenden Zeitwerte wurde
erfolgswirksam erfasst.

Marktwerte Nominalwerte
2006 2005 2006 2005
TEUR TEUR TEUR TEUR

Zinsswaps 2.338 2.686 2.554 2.943



19. ANGABE ZUM DURCHSCHNITTLICHEN PERSONALBESTAND
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2006 2005
Gewerbliche Arbeitnehmer 176 182
Angestellte 228 203
Auszubildende 17 16
421 401

20. PRUFUNGS- UND BERATUNGSGEBUHREN

Das im Geschaftsjahr als Aufwand erfasste Honorar des Konzernabschlussprifers betréagt fiir:

2006 2005

TEUR TEUR
Abschlusspriifung des Einzel- und Konzernabschlusses 50 70
Sonstige Bestétigungsleistungen 20 69
Sonstige Beratungsleistungen 1 0
Steuerberatungsleistungen 8
77 147

21. VON DER OFFENLEGUNG BEFREITE TOCHTERUNTERNEHMEN

Die Tochterunternehmen

— Dr. Scheller DuroDont GmbH, Eislingen (Fils)

— Lady Manhattan Cosmetics GmbH, Stuttgart

— Apotheker Dr. Scheller Naturmittel GmbH, G6éppingen
— Premium Cosmetics GmbH, Stuttgart

als 100 %ige Tochtergesellschaften Dr. Scheller Cosmetics AG, Eislingen (Fils), machen von der
Befreiung zur Offenlegung gemal § 264 Absatz 3 HGB i. V. m. § 325 HGB fiir den Jahresabschluss

zum 31. Dezember 2006 Gebrauch.
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22. ANTEILSBESITZ DER DR. SCHELLER COSMETICS AG

Stimm-
Kapital- rechts- Haupt-

Tochterunternehmen Sitz anteil anteil geschaft
% %

Dr. Scheller DuroDont GmbH Eislingen/Fils, Deutschland 100 100  Vertrieb
Lady Manhattan Cosmetics GmbH Stuttgart, Deutschland 100 100  Vertrieb
Apotheker Dr. Scheller Naturmittel GmbH Goppingen, Deutschland 100 100  Vertrieb
Premium Cosmetics GmbH Stuttgart, Deutschland 100 100  Vertrieb
Lady Manhattan Cosmetics

Vertriebsgesellschaft m.b.H. Wien, Osterreich 100 100  Vertrieb
Dr. Scheller Cosmetics Polska sp.z.0.0. Wroclaw, Polen 100 100  Vertrieb
Lady Manhattan Limited London, Grof3britannien 100 100  Vertrieb
Dr. Scheller Cosmetics d.o.0. Ljubljana, Slowenien 50 0  Vertrieb

23. MITTEILUNGSPFLICHTIGE BETEILIGUNGEN

Bis zum Bilanzstichtag gingen der Dr. Scheller Cosmetics AG Mitteilungen von mehreren
Anteilseignern der Gesellschaft nach den Vorschriften des Wertpapierhandelsgesetzes (WpHG) zu,
welche die Gesellschaft gemaR § 25 Abs. 1 WpHG folgendermalien verdffentlicht hat:

Die StidKapitalanlagengesellschaft hat uns am 3. Mai 2006 gemé&R § 21 Abs. 1 WpHG mitgeteilt, dass
ihr Stimmrechtsanteil an unserer Gesellschaft am 27. April 2006 die Schwelle von 5 % unterschritten
hat und nun 0,0 % betrégt.

Herr Franz Lutticke, Meinerzhagen, hat uns am 8. Mai 2006 gemall 8 21 Abs. 1 WpHG mitgeteilt,
dass sein Stimmrechtsanteil an unserer Gesellschaft am 4. Mai 2006 die Schwelle von 5%
unterschritten hat und nun 0,0 % betragt.

Die Baden-Wiirttembergische Versorgungsanstalt fiir Arzte, Zahnarzte und Tieréarzte, Tubingen, hat
uns am 11. Mai 2006 geméaR § 21 Abs. 1 WpHG mitgeteilt, dass ihr Stimmrechtsanteil an unserer
Gesellschaft am 5. Mai 2006 die Schwelle von 5 % unterschritten hat und nun 0,0 % betréagt.

Kalina International S.A, Lausanne, Schweiz, hat uns im Namen des OJSC Concern ,,KALINA*,
Ekaterinburg, Russische Foderation, am 30. Mai 2006 gem. § 21 Abs. 1 WpHG mitgeteilt, dass der
Stimmrechtsanteil des OJSC Concern ,,KALINA*, an der Dr. Scheller Cosmetics AG mit Wirkung
zum 24. Mai 2006 die Schwelle von 75 % (berschritten hat und nunmehr einen Stimmrechtsanteil von
77,77 % halt. Davon sind ihm 1,92 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1 WpHG und 2,62 %
der Stimmrechte nach § 22 Abs. 2 WpHG zuzurechnen..
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Kalina International S.A, Lausanne, Schweiz, hat uns am 31. Juli 2006 gem, § 21 Abs. 1 WpHG
mitgeteilt, dass sie mit Wirkung zum 26. Juli 2006 die Schwellen von 5 %, 10 %, 25 %, 50 % und 75
% der Stimmrechtsanteile an der Dr. Scheller Cosmetics AG Uberschritten hat und nunmehr einen
Stimmrechtsanteil von 78,28 % halt. Davon sind ihr 73,24 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 1 S.1
Nr. 2 WpHG und 2,62 % der Stimmrechte nach 8 22 Abs. 2 WpHG zuzurechnen.

Herr Timur Rafkatovich Goryayev, Ekaterinburg, Russland hat uns am 16. November 2006 eine
Mitteilung gem. § 21 ff. WpHG Ubersandt und mitgeteilt, dass er mit Wirkung zum 30. Mérz 2005 die
Schwelle von 5 % und 10 % der Stimmrechte an der Dr. Scheller Cosmetics AG tberschritten und an
diesem Tag einen Stimmrechtsanteil von 11,62 % gehalten hat. Davon waren ihm 9 % der
Stimmrechte nach § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1 WpHG und 2,62 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 2 WpHG
zuzurechnen.

Ferner teilte er uns am 16. November 2006 mit, dass er mit Wirkung zum 31. Mé&rz 2005 die Schwelle
von 25 % der Stimmrechte an der Dr. Scheller Cosmetics AG berschritten und an diesem Tag einen
Stimmrechtsanteil von 32,96 % gehalten hat. Davon waren ihm 30,34 % der Stimmrechte nach § 22
Abs. 1 S.1 Nr. 1 WpHG und 2,62 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 2 WpHG zuzurechnen.

Auferdem teilte er uns am 16. November 2006 mit, dass er mit Wirkung zum 12. April 2005 die
Schwelle von 50 % der Stimmrechte an der Dr. Scheller Cosmetics AG (berschritten und an diesem
Tag einen Stimmrechtsanteil von 62,86 % gehalten hat. Davon waren ihm 60,24 % der Stimmrechte
nach § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1 WpHG und 2,62 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 2 WpHG
zuzurechnen. Von den nach § 22 Abs. 2 S. 1 Nr.1 WpHG zugerechneten Stimmrechten entfielen
0,92 % der Stimmrechte auf eigene Aktien der Dr. Scheller Cosmetics AG.

Schliellich teilte er uns am 16. November 2006 mit, dass er mit Wirkung zum 17. November 2005 die
Schwellen von 50 %, 25 %, 10 % und 5 % der Stimmrechte an der Dr. Scheller Cosmetics AG
unterschritten hat uns seit diesem Tag einen Stimmrechtsanteil von 0,0 % hélt.

Kalina International S.A., Lausanne, Schweiz, hat uns am 8. November 2006 eine Korrekturmitteilung
gem. 8§ 21 ff. WpHG (bersandt — und im Namen des OJSC Concern ,,KALINA®, Ekaterinburg,
Russische Foderation, erganzend zur Mitteilung der OJSC Concern ,,KALINA® vom 13. April 2005
mitgeteilt, dass diese mit Wirkung zum 12. April 2005 die Schwelle von 50 % der Stimmrechtsanteile
an der Dr. Scheller Cosmetics AG (Uberschritten und an diesem Tag einen Stimmrechtsanteil von
62,86 % gehalten hat. Davon waren ihm 2,62 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 2 WpHG und 0,92 %
der Stimmrechte aus eigenen Aktien der Dr. Scheller Cosmetics AG nach 8 22 Abs. 1 Satz 1 Nr. 1
WpHG zuzurechnen.
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Ferner hat Kalina International S.A., Lausanne, Schweiz, uns am 8. November 2006 eine
Korrekturmitteilung gem. 8§ 21 ff. WpHG Ubersandt und uns in Ergdnzung der Mitteilung von Kalina
International S.A. vom 30. Mai 2006 im Namen der OJSC Concern ,,KALINA* mitgeteilt, dass diese
mit Wirkung zum 24. Mai 2006 die Schwelle von 75 % der Stimmrechte an der Dr. Scheller
Cosmetics AG uberschritten und an diesem Tag einen Stimmrechtsanteil von 78,68 % gehalten hat.
Davon waren ihm 2,83 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1 WpHG und 2,62 % der
Stimmrechte nach § 22 Abs. 2 WpHG zuzurechnen. Von den nach § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1 WpHG
zugerechneten Stimmrechten entfielen 0,92 % der Stimmrechte auf eigene Aktien der Dr. Scheller
Cosmetics AG.

Auferdem hat Kalina International S.A., Lausanne, Schweiz, uns am 8. November 2006 freiwillig im
Namen des OJSC Concern ,KALINA® mitgeteilt, dass der OJSC Concern ,KALINA® zum
17. Oktober 2006 80,54 % der Stimmrechte an der Dr. Scheller Cosmetics AG hielt. Davon waren
77,93 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1 WpHG und 2,62 % der Stimmrechte nach
8 22 Abs. 2 WpHG zuzurechnen. Von den nach § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1 WpHG zugerechneten
Stimmrechte entfielen 0,92 % der Stimmrechte auf eigene Aktien der Dr. Scheller Cosmetics AG. Die
Zurechnung gem. 8 22 Abs. 2 WpHG ist mit Wirkung zum 22. Oktober 2006 durch die Zurechnung
gem. § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1 WpHG ersetzt worden.

SchlieBlich hat Kalina International S.A., Lausanne, Schweiz, uns am 8. November 2006 schriftlich
freiwillig unter Bezugnahme auf die Mitteilung der Kalina International S.A. vom 26. Juli 2006
mitgeteilt, dass sich mit Wirkung zum 17. Oktober 2006 die Zurechnung des von ihr gehaltenen
Stimmrechtsanteils an der Dr. Scheller Cosmetics AG geéndert hat. Von den gehaltenen 80,54 % der
Stimmrechte waren ihr an diesem Tag 2,62 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 2 WpHG und 0,92 %
der Stimmrechte aus eigenen Aktien der Dr. Scheller Cosmetics AG nach § 22 Abs. 1 S. 1 Nr. 1
WpHG zuzurechnen. Die Zurechnung gem. § 22 Abs. 2 WpHG ist mit Wirkung zum 22. Oktober
2006 entfallen, da die 2,62 % des Stimmrechte nunmehr unmittelbar gehalten werden.

24. ANGABEN UBER BEZIEHUNGEN ZU NAHE STEHENDEN UNTERNEHMEN
UND GESCHAFTSVORFALLE MIT NAHE STEHENDEN UNTERNEHMEN UND
PERSONEN NACH IAS 24

Geschéftsvorfalle zwischen dem Unternehmen und seinen Tochterunternehmen, die nahe stehende
Personen sind, wurden im Zuge der Konsolidierung eliminiert und werden in dieser Anhangangabe
nicht erldutert. Geschéftsvorfalle zwischen dem Unternehmen und seinen Tochtern und assoziierten
Unternehmen werden im Einzelabschluss des Mutterunternehmens bzw. im Abhéangigkeitsbericht
offen gelegt.
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TRANSAKTIONEN AUS LIEFERUNGEN UND LEISTUNGEN

Im Laufe des Geschéftsjahres fuhrten Konzerngesellschaften die folgenden Transaktionen mit nahe
stehenden Unternehmen und Personen durch, die dem Konzern nicht angehdren:

Forderungen Verbindlichkeiten
Verkauf von gegen gegenuber nahe
Waren / Erwerb von nahestehende stehenden
Dienstleistungen Waren Unternehmen Unternehmen
2006 2005 2006 2005 2006 2005 2006 2005
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
0JsC
Concern
~KALINA® 3.784 7.244 0 0 2.333 709 0 0
Dr. Scheller
Cosmetics
d.o.o. 594 568 0 0 160 178 0 0
Kalina
International
S.A. 3 0 0 0 3 0 0 0

Der Verkauf von Waren an nahe stehende Unternehmen und Personen erfolgt zu marktiblichen
Bedingungen.

Die AuBenstande sind unbesichert und werden in bar beglichen. Es wurden keine Garantien gegeben
noch solche erhalten. Es wurden keine Wertberichtigungen fiir von nahe stehenden Unternehmen und
Personen geschuldete Betrdge vorgenommen.

Produktionsverlagerung des Bereichs Gesichts- und Korperpflege (,,Skin Care®)

Im November 2006 haben Vorstand und Aufsichtsrat der Dr. Scheller Cosmetics AG beschlossen,
strukturelle Verénderungen vorzunehmen und den unrentablen Produktionsbereich Gesichts- und
Korperpflege (Skin Care) mit den Produkten Apotheker Dr. Scheller, Manhattan Clearface und
entsprechende Handelsmarken auszulagern.

0OJSC Concern ,,KALINA* unterhalt am Standort Ekaterinburg Produktionsanlagen fir Gesichts- und
Korperpflege, die unseren hohen Qualititsanspriichen entsprechen. Die dort vorhandenen freien
Kapazitaten werden beginnend mit dem 1. Januar 2007 im Auftrag und unter Qualitatskontrolle der
Dr. Scheller Cosmetics AG genutzt.

In dem Zusammenhang mit der Produktionsverlagerung sind Restrukturierungsaufwendungen in Hohe
von Mio. EUR 2,5 angefallen.
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BEZUGE DES AUFSICHTSRATS UND DES VORSTANDS

Die Gesamtvergutung flir Mitglieder des Aufsichtsrats betragt fir das Jahr 2006 TEUR 37
(Vorjahr: TEUR 57). In diesem Betrag ist eine variable Vergutung tiber insgesamt TEUR 13 enthalten,
die nach Zustimmung der Hauptversammlung am 22. Juni 2006 ausgezahlt wurde. Ein Mitglied des
Aufsichtsrats erhalt fir Rechtsberatung eine Vergiitung einschlie3lich Auslagen.

Die Gesamtbeziige des Vorstands (Gehalter und Tantieme) belaufen sich flr das Geschaftsjahr 2006
auf TEUR 997 (Vorjahr: TEUR 749). Beziiglich der Angaben nach § 314 Abs. 1 Nr. 6 a Satz 5 bis 9
HGB wurde von der Schutzklausel nach § 286 Abs. 5 HGB (Hauptversammlungsbeschluss) Gebrauch
gemacht. Die Gesamtbezlige friherer Organmitglieder belaufen sich im Geschéftsjahr 2006 auf
TEUR 166 (Vorjahr: TEUR 0) und beinhalten Leistungen aus Anlass der Beendigung des Arbeitsver-
héltnisses.

GEWAHRTE KREDITE

Es bestehen keine Kredite an Mitglieder des Aufsichtsrats und des Vorstands.
SONSTIGE ANGABEN

ENTSPRECHENSERKLARUNG ZUM DEUTSCHEN CORPORATE GOVERNANCE
KODEX

Aufsichtsrat und Vorstand der Dr. Scheller Cosmetics AG haben am 14. August 2006 die
Entsprechenserklarung zu den Empfehlungen der »Regierungskommission Deutscher Corporate
Governance Kodex« gemdll § 161 AktG abgegeben und den Aktiondren auf der Website der
Gesellschaft unter www.dr-scheller-cosmetics.de dauerhaft zugénglich gemacht. Die Entsprechens-
erklarung ist im Geschaftsbericht in dem Kapitel Corporate Governance abgedruckt.

AKTIENBESITZ

Die Mitglieder des Vorstands der Dr. Scheller Cosmetics AG hielten zum Bilanzstichtag keine von der
Gesellschaft ausgegebenen Aktien (Vorjahr: 172.941 Aktien; 2,66 %). Die Mitglieder des Aufsichts-
rats hielten zum Bilanzstichtag keine Aktien der Gesellschaft.
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MELDEPFLICHTIGE WERTPAPIERGESCHAFTE

Die Mitglieder des Vorstands und des Aufsichtsrats der Gesellschaft waren im Geschaftsjahr 2006
nach 8 15a WpHG gesetzlich verpflichtet, den Erwerb bzw. die VerduBerung von Aktien der
Dr. Scheller Cosmetics AG unverziglich der Gesellschaft mitzuteilen.

Im abgelaufenen Geschéftsjahr sind die folgenden ver6ffentlichungspflichtigen Transaktionen
gemeldet worden:

Name Transaktion WKN Datum Stlickzahl Kurs/Preis
Name Type ISIN Date Number Price

Dr. Scheller, Verkauf/Sale DE0007201303 09.10.2006 170.000 EUR 6,00
Ulrich

ABHANGIGKEITSBERICHT

Die Dr. Scheller Cosmetics AG ist ein mittelbar abh&ngiges Unternehmen der Konzernober-
gesellschaft OJSC Concern ,,KALINA", Ekaterinburg, Russische Foderation und ein unmittelbar
abhangiges Unternehmen der Kalina International S.A., Lausanne, Schweiz.

Da mit keiner der Gesellschaften ein Beherrschungsvertrag besteht, war der VVorstand der Dr. Scheller
Cosmetics AG zur Aufstellung eines Berichts Uber die Beziehungen zu verbundenen Unternehmen
geméR 8§ 312 AktG verpflichtet. Danach erklart der Vorstand:

Bei allen Rechtsgeschéften, die wir als mit OJSC Concern ,,KALINA* bzw. Kalina International
verbundenes Unternehmen eingegangen sind, hat unsere Gesellschaft eine entsprechend den im
Zeitpunkt des Abschlusses bekannten Umstanden angemessene Gegenleistung erhalten. Die
Dr. Scheller Cosmetics AG wurde durch die getroffenen oder unterlassenen MaRnahmen nicht
benachteiligt. Dies gilt auch flir Rechtsgeschéfte, die wir mit unserem verbundenen Unternehmen - der
Tochtergesellschaft in Polen - eingegangen sind. Dieser Beurteilung liegen die Umstéande zugrunde,
die uns in dem Zeitpunkt bekannt waren, in dem die berichtspflichtigen Vorgénge durchgefiihrt
wurden.

Der Abschlusspriifer hat keine Einwendungen gegen den Abhéngigkeitsbericht erhoben.

Eislingen (Fils), den 27. Februar 2007

Dr. Scheller Cosmetics AG

Der Vorstand



